Atrakcyjny Email
Marketing...

01610101001 010101019101110101071 0

10101 1101010100301010010101210350101 1108
111101070700161 0100101010101 01031 1
010101010101 1181010408 >
0101110101
010 y / 00010 X;\

HTe1e10 0

§101010101
010111010

QG111 0101 110

Twoj przewodnik po Email
Marketingu!

Copyright 2012 GRZECHU LTD
www.atrakcyjny-email-marketing.pl| pawelgrzech@gmail.com |
Pawet Grzech



http://www.atrakcyjny-email-marketing.pl/

SLOWEM WSTEPU

Wysytam miesiecznie wiadomosci do kilkunastu tysiecy
czytelnikéw.

Moje listy kontaktédw z dnia na dzien powiekszajg sie o
kilkanascie nowych o0s6b, a odsetek rezygnacji z dalszej
subskrypcji jest bardzo niewielki (ponizej jednego procenta).

To oczywiscie nie wydarzytlo sie z dnia na dzien.
Zainwestowatem bardzo duzo w przerdzne szkolenia i
stopniowo zdobywatem coraz wiecej doswiadczenia. Przez
ponad 2 lata tworzytem podstawe mojego biznesu - dlatego
dzisiaj juz doskonale wiem jak to wszystko dziata.

Wiem rowniez, ze wiasna lista adresowa jest na wage ziota -
jest to najwazniejsze i najtansze narzedzie w Swiecie
marketingu internetowego. Niestety coraz wieksza liczba
spameréw bardzo nadszarpnefa reputacje Email Marketingu i
duzo o0sO6b zaczeto negatywnie reagowaé na niektore
wiadomosci email. Ale pomimo to moje maile sgq czytane i
bardzo przyczyniajq sie do sukcesu moich produktow!

W takim razie, dlaczego Ty nie miatbys$ zrobi¢ doktadnie tego
samego?

Pokaze Ci w tym podreczniku najwazniejsze zagadnienia, ktére
pomogg Ci skutecznie wykorzysta¢ Email Marketing w Twoim
biznesie i uniknag¢ najwiekszych btedéw. Poznasz najwazniejsze
techniki, od polepszenia relacji z Twoimi klientami i



wspoOtpracownikami poprzez budowe i wysytke Twojego
Newslettera.

Jak zapewne wiesz, nic nie pozostaje w miejscu — rowniez Email
Marketing. Dlatego co jaki$ czas bede aktualizowac to szkolenie
i bede Cie na biezgco informowac o wszystkich nowosciach.

Nie czekaj i od razu zacznij zbiera¢ adresy email swojej grupy
docelowej. Stwoérz najlepszy Newsletter na sSwiecie i zachwycaj
tysigce, a pozniej setki tysiecy potencjalnych klientéw i
wspotpracownikow...

... @ zobaczysz, ze Twdj biznes eksploduje!

Pozdrawiam serdecznie
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JESZCZE KILKA SLOW NA
POCZATEK...

Stworzenie strony WWW lub bloga a nastepnie préba zdobycia
jak najwiekszej ilosci czytelnikéw - to typowy start w
internetowym biznesie. Jednak bardzo szybko zobaczysz, ze to
nawet nie jest potowa drogi do Twojego sukcesu... poniewaz
druga i najwazniejsza potéwka, to tak naprawde skuteczny
Email Marketing.

Marketing Internetowy to zdecydowanie niejednostronny
proces. Chodzi o tzw. dawanie i branie. Ludzie przychodzg na
Twojq strone - przyciggani przez atrakcyjng i wartosciowg tres¢
- i dajg Ci swéj adres email. A ty w ramach podziekowania
wysytasz im regularnie wartosciowe informacje (np. rodzne
szkolenia: eBooki, filmy video itp.).

Strona WWW z samej natury jest jak pasywne i leniwe
stworzenie. Wyleguje sie w sieci, podobnie jak leniwy pies
przed kominkiem, ktéry czasami zamerda ogonem, gdy ktos
np. otworzy drzwi. I dopiero wtedy budzi sie do zycia i prowadzi
Cie w okreslone miejsce, gdzie mozesz wykona¢ pozadang
czynnosc.

Natomiast wiadomosci email s petne zycia, podobnie jak
aktywne zwierzaki np. jak bernardyn - zawsze w pogotowiu,
aby dotrzec¢ tam gdzie jest potrzebny.



W beczuice na karku ma specjalne zaproszenie, aby Twoj
czytelnik mogt doktadnie rozejrzec sie np. po Twojej stronie lub
na blogu.

Zatem strona WWW probuje za pomocg wartosciowych
artykutow zacheci¢ czytelnika do wykonania jakiej$ konkretnej
czynnosci np. kupna Twoich produktow.

Natomiast maile dostarczajg wiadomosc¢ i wrzucajq jq prosto do
skrzynek pocztowych Twoich odbiorcéw.

I jesli egzystencja Twojej strony zalezy tylko i wytgcznie od
zamowien pierwszych czytelnikdw, to niestety bardzo szybko
zniknie z powierzchni ziemi.

Nieustannie musisz na nowo przyprowadzac¢ te same osoby na
swojq strone, aby pozyskac statych czytelnikdw i zdoby¢ jakies
zamowienie - w szczegolnosci po to, aby Twodj czytelnik
dokonat ponownego zakupu. Jest to niezbedne do przezycia i
powinien by¢ to Twéj cel numer jeden - a osiggniesz to tylko i
wytgcznie poprzez dawanie i branie!

Decydujacym faktorem jest tutaj zgoda Twoich czytelnikdw na
wystanie im wiadomosci. A gdy dostaniesz juz takie pozwolenie,
to wtedy mozna powiedzieé¢, ze trzymasz w swoich rekach
prawdziwg machine do Email Marketingu.

Ale jak jej uzyc¢?

Jesli lubisz pisa¢, to od razu mozesz wystartowaé z wtasnym
Newsletterem. Pamietaj jednak, ze taki Newsletter wymaga
duzego zaangazowania, nauki i dyscypliny. W nagrode Twoj
biznes wskoczy na zupetnie nowy poziom. Zdobedziesz zaufanie
swoich subskrybentow i dzieki temu zbudujesz z nimi
pozytywne relacje. Jesli bedziesz im regularnie wysytac
wiadomosci, to zbudujesz w taki sposéb silng Swiadomosc
marki - zarowno Twojej osoby, jak i Twoich produktow lub
ustug.



Jesli natomiast nie jestes utalentowanym Ilub zagorzatym
pisarzem, to rozejrzyj sie za darmowym materiatem w sieci lub
poszukaj eBookdw z prawami autorskimi (w materiatach
bonusowych znajdziesz 10.000 artykutdow z prawami
autorskimi, ktore mozesz wykorzystaé na swoich stronach i w
Newsletterze).

Pamietaj jednak, Zze skutecznego i perswazyjnego pisania
zawsze mozesz sie nauczyC¢. A wiec do dzieta!



EMAIL MARKETING!

Z tego co zauwazytem, to istnieje bardzo duze zapotrzebowanie
na dobre informacje, ktére dotyczg profesjonalnego
wykorzystania Email Marketingu.

Ponad potowa pytan, ktore dostaje dotyczy wiasnie tego
zagadnienia - budowania listy kontaktéw, Newslettera,
odpowiednich narzedzi, skutecznego pisania maili itp.

Ogdlnie rzecz biorgc pod pojeciem Email Marketingu kryjg sie
wszystkie marketingowe czynnosci, w ktérych skifad wchodzi
wykorzystanie maili. To moze by¢ oczywiscie pisanie
Newslettera, rézne grupy dyskusyjne, ale rowniez wiadomosci
Follow up.

Tak naprawde to nawet dodanie postscriptum w Twoich
wiadomosciach, jest zaliczane do strategii Email Marketingu...
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DLACZEGO EMAIL STAL SIE
NAJPOTEZNIEJSZYM
NARZEDZIEM
MARKETINGOWYM?

Pamietam dzien, kiedy po raz pierwszy zarobitem pienigdze
wysytajac tylko jednego maila do osob z mojej listy kontaktéw.
Nie byfa to oczywiscie jakas zawrotna suma (250 zt), ale moge
powiedzie¢ Ci jedno...

Po pierwsze: skuteczny Email Marketing moze opanowac i
wykorzysta¢ prawie kazdy. Nie wymaga to za duzego wkiadu,
poniewaz start jest prawie darmowy.

Wszystko czego potrzebujesz, to po prostu adresy email i
program do wysyfania wiadomosci oraz zarzadzania Twoimi
kontaktami (polecam Ci pakiet narzedzi HostThenProfits -
wiecej w pierwszych krokach BIM).

Pokaze Ci w tym poradniku najlepsze strategie i techniki
zapetmiania Twojej listy nowymi kontaktami. Dzieki temu
bedziesz mdgt swoim subskrybentom regularnie pisaé¢ i
proponowac rozne ustugi lub produkty.

11


http://www.youtube.com/watch?v=v6jQpKcyGYU&feature=mfu_in_order&list=UL

Najwiekszy btad marketingowy
wszechczasow:
Zapomniatem zapytac o adres Email!

To byto straszne.. popetnitem najwiekszy biad
marketingowy w swoim zyciu!

Trwato to naprawde bardzo dtugo, gdy zrozumiatem, ze
strony, ktore koncentrujgq sie tylko i wytacznie na
sprzedazy... nigdy nie osigghq sukcesu.

Niestety nikt mi wtedy tego nie wyttumaczyt.

Teraz juz wiem, ze grubo ponad 90% oséb, ktére
odwiedzajq Twojq strone internetowg, NIGDY nie kupuje
za pierwszym razem!

Chyba, ze jestes sSwiecie o tym przekonany, ze ktos przy
swojej pierwszej wizycie wybierze akurat Twojg strone
jako faworyta i bedzie regularnie na nig wracac...?

Niestety Twoi czytelnicy bedg to robi¢ rownie rzadko jak
moi!

Dlatego musisz stworzy¢ sobie system marketingowy, za
pomocg ktérego bedziesz mogt regularnie kontaktowacd
sie ze swoimi czytelnikami (oczywiscie nie mam tutaj na
mysli spamu).

Twoja grupa docelowa musi by¢é po  prostu
zainteresowana Twoim biznesem, aby od czasu do czasu
dowiedzie¢ sie, co nowego u Ciebie stycha¢ i co masz im
do zaoferowania.
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Oto czego sie nauczytem:

O wiele szybciej i tatwiej otrzymasz od swoich
czytelnikow adres email niz np. zamowienie Twojego
produktu/ustugi.

Co jest oczywiscie zrozumiate.

Zastanow sie przez chwile... dlaczego ktos ma u Ciebie
cos kupié, jesli nawet nie chce zostawi¢ Ci swojego
adresu email?

Rozejrzyj sie na moim blogu www.pgrzech.eu. Wtedy
zobaczysz, ze wycigghatem wnioski i nie popethiam juz
wiecej tego btedu. Przy kazdej okazji prosze moich
czytelnikdbw o ich adresy email - i oczywiscie
wynagradzam im to rozdajqc rozne gratisy.

Po drugie: Email Marketing to bardzo aktywne i dynamiczne
narzedzie, na ktore mozesz sam wptywaé i okreslac jego
dziatanie. Nie musisz czeka¢ az Twoja strona zostanie
zaindeksowana i znaleziona w Google. Samodzielnie okreslasz
czas i godzine rozmowy ze swoim potencjalnym klientem lub
wspotpracownikiem - sam réwniez ustalasz tres¢ swojej
wiadomosci.

Kolejna i bardzo wazna zaleta:
To mozliwos¢ personalizacji Twoich maili.

Dlatego Email Marketing idealnie nadaje sie do tzw. wiadomosci
,follow up” - jest to seria wiadomosci ustawionych w kolejce do
wysyiki, czyli kampania, w ktérej wysytasz kilka wiadomosci na
jakis konkretny temat (sprzedajesz w taki sposdéb réwniez
swoje produkty).
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Jeden z gléwnych powodoéw dlaczego tak
duzo osob ponosi porazke w eBiznesie

Podczas rozmowy z poczatkujgcymi osobami bardzo czesto
zauwazam, ze albo ignorujg to wspaniate narzedzie jakim jest
Email Marketing albo zabierajq sie za to w niewtasciwy sposob.

A Email Marketing to tak naprawde najwazniejsze narzedzie w
Twoim biznesie.

Duzo osob wie jak generowa¢ ruch na swoje strony, a nawet
jak pisa¢ skuteczne teksty reklamowe - oczywiscie obie te
rzeczy sg bardzo wazne - ale niestety jeszcze wiekszos$¢ z nich
w niewfasciwy sposob korzysta z potegi Email Marketingu...

...follow up, czyli kontynuacja - regularny kontakt z
klientem i wspotpracownikiem.

Gdy pada pytanie o Email Marketing, to czesto stysze
odpowiedzi tego typu: ,Tak, mam juz autoresponder” lub ,I tak
odpowiadam juz na wszystkie maile”.

No to super..., ale to nie ma nic wspdlnego z wiadomosciami
follow up.

Zastanow sie przez chwile: aby zamkngl sprzedaz trzeba
kontaktowac¢ sie od 5 do 12 razy (czasami nawet wiecej) z
powaznie zainteresowang o0sobq. Zdarza sie jednak, ze 12
regularnych kontaktow z potencjalnym klientem moze nie
wystarczyc.

To w takim razie, co robisz w tej sprawie..., aby kontaktowac sie
przynajmniej te 12 razy z kazdym potencjalnym klientem lub
wspotpracownikiem?

W marketingu nigdy nie mozesz zachowywac sie pasywnie... I
czeka¢ az jakas osoba, ktéra interesuje sie Twojq ofertg, wroci
po kilku dniach na Twojg strone po wiecej informacii.
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Wierzy¢ w takie bajki graniczy niestety z finansowym
samobdjstwem.

Twoj caty marketing musi by¢ AKTYWNY. Innymi stowy: to Ty
musisz wyjs¢ z inicjatywq i zadba¢ o to, aby doszto do tych 12
kontaktow! Nawet nie mysl o tym, aby pozostawi¢ tak wazne
zadanie swoim czytelnikom.

Internet oferuje nam wszystkim najpotezniejsze narzedzie
wszechczaséw... a mimo to, tylko nieliczne osoby potrafig
wykorzystac je we wiasciwy sposob.

Chodzi mi oczywiscie o Email!

Odpowiedz sobie teraz na to pytanie:

Czy znasz jakas technike, metode lub jakies narzedzie, dzieki
ktoremu mozesz utrzymywac regularny kontakt z setkami, a
nawet tysigcami osob jednoczesnie - codziennie, co tydzien...
itd., bez wydawania ztotowki?

Jesli chciatby$ dziata¢ tak w realu (czyli w tradycyjnym
biznesie), to niestety bardzo szybko wyladowatbys na ulicy.

W Internecie mozesz wysyta¢ setki, tysigce, a nawet miliony
wiadomosci jednoczesnie. Tak czesto jak tylko zechcesz Iub
pozwolg Ci na to Twoje narzedzia. Dlatego nie ma dla Ciebie
zadnej wymowki - musisz po prostu regularnie kontaktowac sie
ze swoim potencjalnym klientem.

A jesli jeszcze tego nie robisz, to koniecznie to zmien lub po
prostu przyznaj sie, ze jestes za leniwy, aby na serio zajg¢ sie
budowg swojego internetowego imperium.

Podejmij decyzje jeszcze dzisiaj i zacznij tworzy¢é wiasng
kampanie follow up. Wtedy Ci w tym pomoge.
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INTERRUPTION MARKETING &
PREMISSION MARKETING

Interruption Marketing (przerwanie) - tak nazywane sg
dziatania, ktére przeszkadzajg komus$s w jakies czynnosci.
Przyktadem moze tu postuzy¢ klasyczna forma reklamy np. w
telewizji lub w radiu. Niestety taki rodzaj reklamy staje sie
coraz bardziej intensywny i dokuczliwy - na pewno znasz to juz
z wltasnego doswiadczenia.

Dlatego zwiekszajace sie koszty reklamy zmuszajq firmy do
coraz ciezszej pracy, aby z posrdéd tysiecy irytujacych rzeczy,
ktére oddziatujg na konsumentdw, wyrdznia¢ sie pozytywnie z
szarego ttumu.

Premission Marketing (pozwolenie) - jak sama nazwa
wskazuje, jest to doktadnie przeciwienstwo Interruption
Marketing. W tym wypadku to witasnie konsument decyduje,
czy chce otrzymac jakas oferte czy nie. Jesli dana osoba udzieli
Ci pozwolenia na taki rodzaj marketingu, bedzie o wiele
bardziej otwarta na Twoje sugestie.

Mam teraz dla Ciebie 5 prostych krokow, dzieki ktdrym Twoi
potencjalni klienci lub wspdtpracownicy zaczng Ci bardziej ufac:

» Najpierw zaoferuj swoim czytelnikom tzw. przynete
(bonus), aby z radoscig zostawili Ci swoje adresy email.

16



To moze by¢ np. darmowy eBook, szkolenie video,
nagranie audio, jaki$ prezent, program itp.

> Pojdz za ciosem i regularnie podsyfaj tym osobom cenne
informacje i szkolenia, ktore dotycza Twoich produktow
lub ustug.

> Oferuj im kolejne przynety (np. wartosciowe artykuty),
aby ich pozwolenie nie stracito na waznosci i nadal byto
aktualne.

> Teraz zacznij tworzy¢ catkowicie nowe przynety (np. filmy
video), aby stopniowo przyzwyczaja¢ i zachecac¢ ich do
Twojej reklamy (oferty).

> Na koniec zacznij przenosi¢ punkt ciezkosci w kierunku
dochodowych aktywnosci (sprzedaz produktow poprzez
edukacje). Chodzi tutaj o to, aby przez caty ten proces
edukowac potencjalnego klienta i stopniowo
przygotowywac go do kupna Twoich produktow.

~»Nigdy nie zbudujesz pozytywnych relacji z potencjalnym
klientem lub wspoitpracownikiem, jesli nie otrzymasz od
niego wyraznego pozwolenial!”

Jest to bardzo wazne i zawsze musisz respektowac takie
pozwolenie (pamietaj réwniez, aby nigdy nie zada¢ wiecej od
tego, na co otrzymates zgode).

Pozwolenie na wysytke wiadomosci znajduje sie na samym
koncu skali i nie sprawia to za duzych probleméw. Jednak
wysytanie ofert, wymaga juz troche wiekszego zaangazowania i
samodyscypliny.

17



ZBIERAJ ADRESY EMAIL!

To pierwszy i zarazem najwazniejszy krok w catym procesie
marketingowym - powinien by¢ to priorytet dla kazdej strony
internetowej!

Wejdz dla przyktadu na jednego z moich blogéw. Zauwazysz, ze
praktycznie na kazdej stronie oferuje darmowe kursy lub
eBooki, jako podziekowanie za zapisanie sie na mojq liste
kontaktéw.

Nauczytem sie, ze prawdziwy online marketing zaczyna sie
dopiero w momencie, gdy ktos zostawi Ci swoj adres email.

Na poczatek, koniecznie naucz sie dobrze
uzywac swojego programu do Email
Marketingu

Moge sie zatozy¢, ze gdy jeszcze nie przyciggasz az tak duzej
uwagi i Twoja lista adresowa nie rosnie z minuty na minute,
zadowolisz sie darmowym rozwigzaniem (chodzi mi oczywiscie
o wielokrotny autoresponder).

Ale gdy liczba Twoich subskrybentéw zacznie systematycznie
rosna¢, to wtedy moze pojawic sie kiopot. Istnieje bardzo duzo
profesjonalnych i tanich narzedzi na rynku, jednak musze
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przyznac¢, ze wiekszos¢ oséb nie ma zielonego pojecia z czego
powinna skorzystac.

Ja réwniez nalezatem do tych osdb i popetnitem dwa powazne
btedy. Na poczatku wybratem kiepskie narzedzie, a pdzniej
darmowe... i w ostatecznosci stracitem okoto 3000
wartosciowych adresow email.

(Nie chce zeby przytrafito Ci sie cos podobnego, dlatego w
pierwszych krokach BIM znajdziesz integracje systemu =z
autoresponderem GVO)

Skuteczna kampania follow up

Istnieje bardzo duzo mozliwosci, aby regularnie kontaktowac
sie z osobami, ktére sg zainteresowane Twojg ofertg - a
kampania follow up, to zdecydowanie jeden z najtatwiejszych
sposobow. I dodatkowo mozesz tutaj wszystko bez problemu
zautomatyzowac.

WAZNE!

Nie bdj sie promowac swoich produktéw
w Internecie i koniecznie pros o
zamowienie!

Rozejrzyj sie dookota — prawie na kazdej
stronie i na kazdym rogu: w telewizji i w
radiu... caty swiat chce Ci co$ sprzedaé -
a wiec dlaczego Ty nie miatby$ zrobic
doktadnie tego samego?

w Internecie istnieje bardzo duzo technik, aby
przetransformowac Twoich czytelnikdw w klientow i nie sg to
wynalazki jakiego$ Guru od marketingu internetowego.
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To sq techniki zaczerpniete z ,normalnego” i tradycyjnego zycia
biznesowego, ktére funkcjonujg juz od ponad 100 lat i zostaty
dopasowane do wymogow eBiznesu.

A teraz pokaze Ci prostg technike, ktéra znacznie poprawi
Twoje wyniki.

Wrzu¢ swojq oferte albo doktadniej mdéwigc maila z linkiem do
oferty do wielokrotnego autorespondera. Zbierz jak najwiecej
adresow email (wiecej na ten temat przeczytasz w kolejnym
rozdziale) a nastepnie uruchom swojg kampanie follow up.

WAZNE!

> Zanim kto$ zdecyduje sie cos od Ciebie kupi¢, to
musi Ci najpierw zaufa¢. Dlatego dawaj duzo od
siebie.

> Nie wysyfaj samej reklamy, poniewaz popsujesz
tym samym relacje z lista.

Oto 3 przykiady, jak zarabia¢ na kampaniach
follow up:

1. Wiekszosc¢ list wyglada w ten sposdb, ze po zapisaniu
sie dostajesz przewaznie niskiej jakosci informacje i duzo
reklam... ale Ty jesli chcesz mie¢ oczywiscie dobre relacje ze
swojg listg, to musisz wtozy¢ w to bardzo duzo pracy.

Zamiast dawaé¢ same reklamy i kiepskie informacje, wyslij w
pierwszych 3 mailach wartosciowe dla czytelnika materiaty,
czyli krotko méwigc zaoferuj (bezptatnie):
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W 1 mailu - wartosciowg tres¢; w 2 mailu - jeszcze lepsza
tres¢; w 3 mailu - jeszcze lepsze materiaty niz w poprzednich
dwéch mailach... dzieki temu Twoj subskrybent otrzyma
ogromng dawke bardzo wartosciowej i darmowej wiedzy - za co
na pewno bedzie Ci wdzieczny.

I teraz przyszedt czas na 4 maila, w ktérym oferujesz mega
wartosciowy produkt (odpfatnie), ktéry jest o wiele bardziej
rozbudowany niz poprzednie materiaty.

W taki sposdb nie zniszczysz sobie listy i w dos$¢ krotkim czasie
zaczniesz budowad pozytywne relacje.

Nastepnie od 5 wiadomosci powtarzasz caty ten proces, czyli:
1) wartosciowa tresé¢; 2) wartosciowa tres¢; 3) wartosciowa
tres¢ i 4) oferta. Jest to zasada: 3-1-3-1-3-1.

Zapewne wiesz, ze ludzka ciekawos¢ nie zna zadnych granic i
gdy ludzie zobaczg, ze Twoje darmowe materiaty sgq bardzo
wartosciowe, to beda ciekawi co kryje sie za ptatnym
produktem - i dzieki temu zaczng o wiele chetniej od Ciebie
kupowac.

21



2. A w tym przyktadzie taczysz po prostu wartosciowg
tresc¢ z linkiem do Twojej oferty na koncu maila.

Oto przyktad jednej z moich wiadomosci:

Kluczowe pytanie brzmi, czy Twai czytelnicy lubig Cie
na tyle, aby rozmawiac o Tobie i o Twoich produktach?
Jesli tak, to Twoje strony na Facebooku bedg populame.

Przyktad z LUSA

Znalaztem ciekawy przyktad ze Standw Zjednoczonych,
gdzie ktos tylko i wytacznie za pomocg medidw
spotecznosciowych stworzyt biznes warty 5 miliondw
dolardw.

Facet uzywat video, aby przekazywad mfnrmau:]e i

wykorzystat social - media, takie jak Fa I
Twmer aby poinformowac innych o ty w tym miejscu zaczyna sie
robi. .

kratka oferta produktu
Ma poczatku bardzo mato osdb ogladatiee
biegiem czasu ta liczba systematycznie rosta az w I-ccu'

eksplodowata. W przeciggu kilku lat ten cztowiek
wybudowat biznes warty kilka miliondw.

To tylko jeden przykiad z wielu.

A Jesli cheesz sie dowiedziec jak w czasie mniejszym

niz 10 dni zdoby¢ tysigc fandw, ktdrzy zaczng generowad
ruch na Twoje] stronie lub blogu i odkryé jak zmienic

ten ruch na prawdziwg gotdwke, to kliknij w ten link:

htt p-/fwww. pawelgrzech . eu/jak-zdobyc-fanow-na-facebooku

Smiatal
Widzimy sie juz za kilka dni.

Pozdrawiam,

Pawet Grzech

Zdrowy Biznes:

http-/fwww wellbiznes.info/pawelgrzech




3. Ta metoda najlepiej sprawdzita sie w moim przypadku -
zamiast wysyfac¢ caty materiat w jednym mailu, wysytasz tylko
krotki tekst z linkiem do filmu video (nie do oferty, ale do
darmowego materiatu).

Dla przykfadu:

Formuia MLM

Witaj serdecznie,

na trzeciej czesci szkolenia video Przepis na Biznes MLM
Online.

Dzisia) pokaze Ci takg specjalng strone, ktora jest Ci
potrzebna aby rozpoczac caty proces automatycznego
budowania listy kontaktéw w Intermecie.

Kliknij w ten link aby dowiedziec sie wiecej:

Uruchom video >

Pozdrawiam, \ link do strony z
Pawet Grzech filmem video

PS. Za kilka dni bede miec dla Ciebie specjalng propozycje,
dlatego koniecznie wypatruj nastepnego mailal

23



Po kliknieciu w link subskrybent lgduje na takiej stronie:

Zaczynamy dzisiejszg lekcje ! | ——
REWOLUCJA
WMLM !

,Kliknij w Play aby wiaczy¢ video...”

Szkolenie MLM: Przepis na Biznes MLM Online - cz.1

A wiec... Zaczynamy
dzisiejszg lekcje

Poznaj Marketing
Sieciowy 21 wieku

Kluczem do z:Pia powaznych
pieniedzy w IVILM, jest ogromna

Struktura (Duplikacja)...

Na tej stronie znajduja sie
akurat 2 linki do oferty, ale

rownie dobrze moze to by¢ tylko
ieden link

Kliknij tutaj aby poznaé Marketing Sieciowy 21 wieku!

Dopiero pod filmem i akurat w tym wypadku na pasku bocznym
znajduje sie link, ktéry prowadzi do strony sprzedazowej.

Zamiast filmu moze to by¢ np. raport PDF (link do oferty
wklejasz wtedy w swoim raporcie) lub nagranie mp3.
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Nie musisz koniecznie promowac swoich produktow, rownie
dobrze mozesz zacza¢ od programow partnerskich. Staraj sie
wybiera¢ jak najlepszy produkt, a najlepiej sam go kup i
doktadnie przeanalizuj — bedziesz wtedy bardziej wiarygodny.

Mozesz ustawi¢ dowolng ilos¢ takich wiadomosci i stworzyc
dowolng ilos¢ kampanii follow up.

W taki sposdb z czasem na pewno stworzysz sobie bardzo
ciekawy i pasywny dochdd...,, a kto wie, moze i nawet swoje
gtdwne zrodto utrzymania. I to jest wtasnie prawdziwa potega
Email Marketingu. Szkoda, ze tak duzo osdb jeszcze o tym nie
wie.

Pamietaj rowniez, aby miksowac¢ tresci. Ludzie mogq byc
znudzeni trescig, ktorg im wysytasz. Dlatego warto to mieszac:
moze to by¢ np. sam tekst, pdzniej jakies video, przekierowanie
na bloga lub nagranie mp3. Wymieszaj po prostu rdozne tresci,
aby Twoi subskrybenci sie nie nudzili.

Na poczatku musisz przysigs¢ i popracowac troche za darmo,
ale jesli zrobisz to naprawde dobrze i wypuscisz np. jedng takg
kampanie w tygodniu, to wtedy zobaczysz, ze byto warto.
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7

WLASCIWA KOMUNIKACIA

Jesli budujesz biznes w Internecie, to zapewne wysyfasz juz
dziennie dziesigtki, setki, a moze nawet tysigce maili. Dlatego
teraz sprawdzimy, jak wycisng¢ maksimum z Twoich
wiadomosci.

Jak rozmawiac z osobami z listy?

Ustalenie tej kwestii nie powinno by¢ dla Ciebie problemem.
Wystarczy, ze odpowiesz sobie na nastepujace pytania:

» Jaka jest Twoja grupa docelowa?
Jakie sg jej charakterystyczne wiasciwosci?
Ile lat majg osoby na Twojej liscie?
Kim sg te osoby z zawodu?

Gdzie mieszkajq?

Jakie majq wyksztatcenie?

>
>
>
>
> Czy sg to kobiety, czy mezczyzni?
>
» Jakie jest ich hobby?

>

Ile zarabiajq?
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Gdy odpowiesz sobie na powyzsze pytania, to bedziesz
doktadnie wiedzie¢ kogo masz na liscie i w jaki sposdb z nimi
rozmawiac. Oczywiscie inaczej bedziesz rozmawiac z osobami z
listy, na ktorej sprzedajesz gry dla nastolatkdw a inaczej z
osobami, ktérym sprzedajesz Coaching np. dla witascicieli firm.

Czy poprawna pisownia ma znaczenie?
Tak, poprawna pisownia ma znaczenie.

Prawie codziennie dostaje maile od osoéb, ktdére nie majgq
Zielonego pojecia o poprawnej pisowni.

Zadbaj wiec o to, aby w Twoich wiadomosciach byto jak
najmniej btedow. Nawet wtedy, gdy w mailu, na ktory
odpowiadasz jest ich cate mndéstwo. Nie ma nic bardziej
krepujacego, jak wiadomosé petna bteddow ortograficznych.

Na szczescie mozna tatwo temu zapobiec: zanim wyslesz swojgq
wiadomosé, to skorzystaj z opcji sprawdzania pisowni np. w
Wordzie.

Musze sie przyznaé, ze sam popetniam bardzo duzo btedow,
jednak nieustannie nad tym pracuje i staram sie na biezgco je
poprawiac.

Jak zarabia¢ za pomoca sygnatury?
O co tutaj chodzi?

Sygnatura (inaczej podpis) jest czesto uzywana do tego, aby
wywotac¢ zainteresowanie czytelnika swojg osoba. Sygnature
takg dodaje sie do wysytanych maili. Moze to by¢ np. krotka
informacja o sobie lub o swoim biznesie. Moze to by¢ réwniez
jakies krotkie wprowadzenie z linkiem do Twojej strony.
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Czy nie uwazasz, ze taki krotki opis Twojego biznesu znacznie
zwiekszy szanse na to, ze ktos kliknie w link, aby dokfadniej
obejrze¢ Twojq strone - a Ty dzieki temu zarobisz troche wiecej
pieniedzy?

Caty trik polega na tym, aby stworzyc¢ taka sygnature, ktora
wzbudza zainteresowanie i przykuwa uwage.

Ona musi miec to cos, co bedzie wyrdzniac jg od catej reszty -
dzieki temu =zbudujesz wiekszg liste i oczywiscie wiecej
zarobisz.

Zamiast wysyta¢ maile z takg sygnaturg, jak:

Jan Kowalski
http://superksiazka.pl

Postaraj sie by¢ bardziej kreatywny:

Jan Kowalski, Ksiegarnia z
wyjatkowa obstugqg klienta:
http://superksiazka.pl

lub

Dostawa w 24h prosto ze strony WWW!
Jan Kowalski, Ksiegarnia z

wyjatkowg obstugq klienta:
http://superksiazka.pl

lub

Profesjonalny Coaching
Napisz do mnie na:
jan@kowalski.pl

albo zadzwon pod xXxxxxx
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Z takg krotka i dodatkowa informacjg w podpisie swojego
maila, bedziesz wywiera¢ zupetnie inne wrazenie na swoim
potencjalnym kliencie. A to moze stanowi¢ bardzo duzg rdznice
miedzy matg, a ogromng iloscig otrzymywanych maili. Krotko
mowiac: miedzy zarabianiem duzych i matych pieniedzy!

Daj ludziom jakis powdd, aby klikali w Twdj link. Poniewaz z
ciekawg i interesujqca sygnaturg, zaczniesz wyrozniac sie na tle
swojej konkurencji.

Na zewnatrz jest naprawde duzo pieniedzy do zarobienia... ale
tylko i wytgcznie dla osdb, ktdore wiedzg jak to robi¢ skutecznie.

Na co mam zwracac uwage piszac
sygnature?

> Jesli chcesz sprawic frajde swoim subskrybentom, to dodaj
mozliwie jak najdtuzsza sygnature!

> Umiejetnie stworzona sygnatura powinna zawierac takie
informacje jak: adres i nazwa Twojej firmy. Dodatkowo
moze posiadaé: adres email, strone WWW, Twédj zyciorys,
a nawet Twoje zdjecie. Taki zabieg sprawi, ze bedziesz
bardziej rozpoznawalny i przystepny dla czytelnika.

> Jesli nie chcesz aby Twoja sygnatura zostata przeoczona,
to postaraj sie jg jako$ wyrdzni¢ np. napisz pogrubiong
czcionkg najwazniejsze informacje.

> I nie przejmuj sie jakim$ madralg, ktéry uwaza, ze
sygnatura moze mie¢ maksymalnie cztery linie. Bo co on
moze o tym wiedziec?
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Jak radzic sobie z agresywnym
subskrybentem? I jak zachowac sie gdy
ktos mnie obrazit?

Musze przyznac, ze bardzo czesto miatem ochote znizy¢ sie do
poziomu subskrybenta, ktéry mnie np. obraza i po prostu
odpisa¢ mu w podobny sposob (nawet raz tak zrobitem).

Jednak w takim wypadku zrob lepiej cos innego: poczekaj
chwile - pomysl - i dopiero dziataj!

Mozesz rozwigzac powyzszy problem na dwa sposoby.

Po pierwsze
Stop!

Wez gteboki oddech. Uspokdj sie i idz na spacer (jesli spacer Ci
pomaga).

Zastanow sie!

Bardzo tatwo mozesz znizy¢ sie do poziomu takiej osoby i
odpowiedzie¢ jej tym samym, ale...

Jesli uda Ci sie zamieni¢ krytyka w statego klienta, to z czasem
tysigce osOb moze sie dowiedzie¢, jakim to wspaniatym i
pomocnym jestes cztowiekiem.

Po drugie

Jesli masz do czynienia z osobg naprawde ktopotliwg, to
najlepszym rozwigzaniem bedzie po prostu usuniecie jej z listy.
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Zobaczysz, ze predzej czy pOzniej mozesz natrafi¢ na
agresywnego subskrybenta. Moja rada: po prostu nie bierz tego
do siebie i pracuj dalej.

Co zrobic¢ z zapytaniem o produkt, ktorego
nie mam w swojej ofercie?

Zaktadajac, ze taki scenariusz moze mie¢ miejsce, nie
odpowiadaj od razu, ze nie posiadasz produktu lub ustugi o
ktérego pyta klient. Co zatem w takim wypadku nalezatoby
zrobi¢, aby pozytywnie wypas¢ w oczach klientow?

A dlaczego by nie wysytac¢ kogos takiego do Twojej konkurencji
lub do zaprzyjaznionego marketera?

Powiem wiecej, mozesz nawet zapisa¢ sie do programu
partnerskiego swoich konkurentéw (jesli taki posiadajgq) i
podsytac im klientéw, ktérym nie mozesz pomac.

Zauwazytem, ze niewiele oséb tak dziata. A szkoda, bo dzieki
temu inni bedg Cie uwaza¢ za bardzo pomocnego i uczciwego -
i prawdopodobnie wrdéca do Ciebie przy nastepnej okazji.

Klucz do sukcesu w eBiznesie:

Zawsze pomagaj - nawet wtedy, gdy na
pierwszy rzut oka moze sie wydawacé, ze
niewiele na tym zyskasz.

Zobaczysz, ze z czasem taka postawa
przyniesie Ci wiele korzysci.
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Czy warto uzywac postscriptum?

Oczywiscie!

Zawsze dodawaj PS do swoich wiadomosci. W wielu badaniach
udowodniono, ze prawie kazda osoba z duzg uwagq czyta
postscriptum. Dlatego postaraj sie to wykorzystaé, gdy bedziesz
wysyta¢ swoje maile - zaoferuj w tym miejscu np. nowy lub
podobny produkt, specjalng oferte, ustuge, mozliwos¢ zapisania
sie na inng liste lub na cokolwiek masz tylko ochote.

Przyktad #1
PS.

Internetowy Biznes moze by¢ najszybszgq droga, aby osiqgngc
to, o czym zawsze marzytes — Bezpieczeristwo i Wolnosé.

Zapewne wiesz, Zze datbys rade, gdyby tylko kto$ na starcie
udzielit Ci odpowiedniego wsparcia... a moze dotychczas cos
ograniczato Twoje mozliwosci?

Gdy tylko zapoznasz sie z moZzliwosciami GVO oraz Akademii
Nowoczesnego Marketingu, to zobaczysz, ze to ,cos” co
hamowato Twoj sukces, to prawdopodobnie dotychczasowa
firma MLM i przestarzate metody dziatania.

Nadszedt najwyzszy czas, aby uwolnic¢ sie od tego wszystkiego i
zaczg¢ budowe wtasnego biznesu, aby osiggngé nowe | jeszcze
nie zdobyte szczyty...

Kliknij teraz Tutaj i przetestuj potezny system marketingu
sieciowego >>
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Przyktad #2
PS.

Mam nadzieje, ze te informacje pomogg Ci w budowie Twojego
eBiznesu i ze wykorzystasz je w praktyce.

Jednak istnieje jeszcze co$, co moze mie¢ bardzo duzy wptyw
na rozwdj Twojego Biznesu - to sgq jedyne w swoim rodzaju
narzedzia GVO oraz Akademia Nowoczesnego Marketingu, w
ktorej nauczymy Cie jak skutecznie korzysta¢ z nowoczesnych
narzedzi do pracy w Internecie:

Poznaj szczegdty >>

Jesli jeszcze nie miateS okazji, aby wystuchaé naszej
wiadomosci, to nie trac juz wiecej czasu i rzué na to okiem.

Prawdopodobnie bedziesz w szoku, gdy znajdziesz tam
informacje warte tysigce dolarow... wystarczy tylko wypetnic¢
formularz na tej stronie:

Zobacz video >>

Jak napisa¢ maila, ktory sprzedaje?

Tak samo jak kazda marketingowa publikacja réwniez i maile
sprzedazowe potrzebujg nastepujacych rzeczy:

> Jasno okreslonej grupy docelowej,

> Atrakcyjnej oferty,

» Dobrego tekstu reklamowego,

» Prostej i zrozumiatej strony sprzedazowej,

> Odpowiednich narzedzi, ktére dostarcza Twoje maile do

odbiorcow.
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Jak skuteczne sq kampanie email?

O tym decyduje w pierwszej linii jakos¢ Twojej listy adresowej.
I teraz mam do Ciebie bardzo wazne pytanie: Czy Twoja lista
faktycznie sktada sie z osob, ktére pochodzg z jasno okreslonej
i zdefiniowanej grupy docelowej? Czy te osoby znajg Ciebie i
Twojgq oferte i czy Ci ufajg? Jesli tak, to Twdj wspotczynnik
konwersji bedzie siega¢ nawet powyzej 20%.

W przeciwnym wypadku osiggniesz niestety duzo gorsze wyniki,
ktére moggq sie wahac¢ miedzy 0,5% a 2%.

Jak okreslic¢ grupe docelowa?

Pod nazwg grupa docelowa rozumiemy taka grupe oséb, ktéra
najbardziej skorzysta na Twojej ofercie i dlatego
prawdopodobnie od Ciebie kupi. Jesli bedziesz regularnie
rozmawia¢ ze swojg grupa, to dzieki temu stworzysz sobie
bardzo wartosciowy kanat sprzedazowy, w ktorym bedziesz
maogt sukcesywnie sprzedawac coraz to nowe produkty.

Majac juz zebranych kilka adresow email, przeprowadz testowg
kampanie, aby np. dowiedzie¢ sie, kto wykazuje specjalne
zainteresowanie nowym produktem. Dzieki temu zbierzesz
informacje o tym jaki jest potencjat tego rynku i jak mniej
wiecej bedzie wyglada¢ Twoja grupa docelowa.

Jesli bedziesz chciat zdoby¢ jeszcze wiecej informacji o tych
osobach, to przeprowadz krotkg ankiete np. o tym jaki zawdd
wykonujg te osoby, czy majq juz wtasng strone internetowg lub
bloga, czy budujq juz liste itp. Nastepnie stwérz z zebranych
informacji swdj idealny profil konsumenta.

Wtedy mozesz wybrac sie na poszukiwanie osob, ktdre idealnie
pasuja do tego profilu np. reklamujac sie w odpowiednim
miejscu.
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Kilka dodatkowych informacji o szukaniu grupy docelowej
znajdziesz na moim blogu:

http://pgrzech.eu/jak-odnalezc-grupe-docelowa/

Co to jest ,,Landing Page”?

Jak budowac MLM ?

"Nie hede opowiadac Ci glupot,ze w
miesiac zarobisz 20 tys. ho sam tego
nienawidze... za to pokaze Ci techniki i
taktyki, ktore faktycznie pomoya Ciw
hudowie Twojego Biznesu MLM"

...ponad 3 godziny darmowego treningu o wartosci 97 zt (wszystko
na video). Nie zwlekaj i wypetnij formularz po prawej => e pisz ponie)

E-mail:

9 Poznasz SEKRET Budowy Ogromnych Organizacji - tak
szybko jak to tylko mozliwe,

9 Pokaze Ci sposdb jak skutecznie wyrdzniac sie na tle Twojej
konkurencji,

9 Pokaze Ci taka specjalng strone, ktora jest Ci potrzebna aby
rozpoczgc caly proces automatycznego budowania listy
kontaktéw w Internecie,

9 Oraz wiele wiele innych rzeczy!

PS. Po podaniu Twojego adresu email wysle Ci wszystkie materialy prosto
na Twoja skrzynke pocztowa

Copyright @ 2011 Nowoczesny MLM | Pawet Grzech | Polityka Prywatnosci

To wyrazenie pochodzi z ojczyzny marketingu, czyli z USA i
okresla strone, do ktérej chcesz skierowaé czytelnikdw Twoich
maili - a wiec do miejsca, w ktorym maja wyladowac i wykonad
okreslong czynnosc.


http://pgrzech.eu/jak-odnalezc-grupe-docelowa/

To bedzie w wiekszosci przypadkéw strona przechwytujaca z
darmowym materiatem do pobrania (jak na zdjeciu powyzej).

W swoich kampaniach bedziesz wykorzystywac¢ specjalny link,
poprzez ktory dany czytelnik Twojego maila bedzie prowadzony
do jakiejs konkretnej strony.

Kazdy kto kliknie w taki link, robi to z pewnego rodzaju
postawg oczekiwania... dlatego musisz zrobi¢ wszystko, aby te
potrzeby zaspokoi¢. Zadbaj rowniez o to, aby wszystkie kolejne
kroki byty proste i zrozumiate.

Nie wysytaj linku np. do strony gtdéwnej swojego bloga, tylko
stworz prostg strone przechwytujgca, na ktorej Twoj czytelnik
bedzie mdgt wykonac okreslone kroki np. Sciagna¢ darmowego
eBooka (oczywiscie po zapisaniu sie na liste).

W zaleznosci od tego, jaki rezultat chcesz osiqgngé, bedziesz
uzywac réznego rodzaju stron:

> Strony, na ktdérej znajdujg sie dodatkowe informacje do
Twojej oferty a nastepnie link, ktory prowadzi
bezposrednio do strony sprzedazowej,

» Strony sprzedazowej,

» Strony z formularzem do autorespondera (jak na zdjeciu),

> Strony z darmowg probka np. Twojego eBooka lub z
produktem bonusowym.

Podczas tworzenia swojego ,landing page” 2zwroc
szczegOlna uwage na to, aby:

> Powtorzy¢ oferte z listu email.

» Zachowac taki sam styl pisania.
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> Zachowa¢ elementy projektu (jesli uzywasz jakiejs
konkretnej kolorystyki lub szablondw w swoich mailach, to
zachowaj podobny styl na swoim , landing page”).

» Ograniczy¢ do minimum mozliwosci dziatania.

Przycisk ,Zaméw Teraz” lub formularz do rejestracji na
autoresponder catkowicie Ci wystarczy. Ewentualnie
mozesz dodac link do strony gtdwnej Twojego bloga, ale w
zadnym wypadku nie wklejaj wiekszej ilosci linkdéw.
Przeciez chcesz, aby Twdj czytelnik wykonat jakas
okreslong czynnosé, dlatego nie odwracaj jego uwagi np.
duzg iloscig linkdéw.

> Typowa strona przechwytujgca (jak na zdjeciu powyzej)
powinna by¢ mozliwie jak najkrotsza i prosta. Wystarczy
ciekawy nagtowek napisany czerwong czcionkg i w formie
pytania. Nastepnie w kilku podpunktach wymien korzysci
jakie czekajg na Twoich subskrybentow i oczywiscie dodaj
formularz do rejestracji na autoresponder.

~Landing page” ma jeszcze jedna bardzo ciekawa zalete

Zdobedziesz wartosciowe informacje o zachowaniu swoich
czytelnikow i dzieki temu bedziesz mdgt okresli¢, czy Twoja
kampania bedzie skuteczna, czy po prostu obra¢ nowg strategie
dziatania.
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Jak sprawic, aby ludzie otwierali i czytali
moje maile?

Gdy jakas wiadomos¢ wyladuje w skrzynce pocztowej, to
odbiorca na samym poczatku widzi tylko i wytacznie od kogo
pochodzi ta wiadomos¢ i jaki jest temat maila. Jesli zna
nadawce tej wiadomosci, to prawdopodobnie otworzy jgq i
zapozna sie z zawartoscia.

Ale jesli nie zna tego autora - dostaje od niego po raz pierwszy
maila - to wtedy juz nie jest to takie oczywiste. W takim
wypadku bardzo duzg role odgrywa temat wiadomosci.

Email Marketing jest w dzisiejszych czasach bardzo
naduzywany, dlatego coraz trudniej znalez¢ przyciggajacy
uwage temat.

Postaraj sie unika¢ w swoich tematach takich stéw, jak np. ,za
darmo”, ,promocja”, ,okazja” itp. Te terminy sq co prawda caty
czas uzywane przez réznych marketeréw, jednak nie dajg one

zamierzonych rezultatow.

Niestety wiekszos¢ filtrow antyspamowych po wykryciu
wspomnianych wyrazow od razu kwalifikuje wiadomos¢ jako
spam.

Z mojego doswiadczenia wynika, ze najlepszg drogq jest czysta
szczero$¢. Po prostu powiedz odbiorcy, co czeka go po otwarciu
Twojego maila... przedstaw w skrécie najwiekszg zalete Twojego
produktu. Mysle, ze jest to dobra alternatywa do takich stow jak
np. ,promocja” czy ,za darmo”.

W bonusowych materiatach do tego szkolenia
znajdziesz narzedzie, ktére w 5 minut
wygeneruje Ci ponad 100 przyktadowych
tematow do maili.

38



Jak wazne jest pole 0Od:?

Pole Od: odgrywa kluczowg role w Email Marketingu, poniewaz
odbiorca w pierwszej kolejnosci zwraca uwage witasnie na to
miejsce.

Tres¢ maila jest bardzo wazna, ale to tak naprawde tylko jeden
element skutecznej wiadomosci. Najwazniejszym elementem,
ktéry zadecyduje o tym, czy odbiorca w ogdle przeczyta
wiadomos¢, jest informacja o nadawcy przesytki - czyli
doktadnie to, co wyswietla sie w polu Od.:.

Idealnym rozwigzaniem bedzie, gdy Twdj odbiorca znajdzie w
tym polu nazwe, ktérg juz zna np. nazwe Twojego produktu,
Twoje imie i nazwisko, a najlepiej imie, nazwisko oraz nazwe
Twojego produktu/ustugi lub firmy np. Pawet Grzech :: Email
Marketing.

Zaleca sie, aby raz ustawi¢ to pole i nigdy wiecej go nie
zmieniac.

Jak dtugie powinny by¢ moje maile?

WAZNE!

Pierwszy akapit wiadomosci jest najwazniejszy i dlatego
musi btyskawicznie przykuwa¢ uwage Twojego odbiorcy -
powinien by¢ jak nagtowek, ktéry wzbudza ciekawos¢ w
czytelniku lub jak temat, ktoéry zacheca do przeczytania
catego maila.

Tres¢ decyduje tutaj o wszystkim. Jesli oferujesz wartoSciowe
informacje i piszesz w ciekawy sposoéb, to prawdopodobnie Twéj
mail bedzie raczej za krotki niz za dlugi. Ale jesli Twoja
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wiadomos¢ nikogo nie interesuje, to nawet 4 akapity mogq
okazac sie za dtugie.

Zanim zaczniesz pisa¢ maila, to najlepiej postaw sie w roli
swojego odbiorcy i odpowiedz sobie na podstawowe pytanie:

> ,,Co z tego bede miec?”

OdpowiedZz na powyzsze pytanie pozwoli przygotowac Ci
ciekawq i wartosciowg tresc.

Czy warto dodawac zdjecia do moich maili?

Czemu nie, jesli wysytasz maile w formacie HTML. Jednak
pamietaj o tym, zZe obrazki mogg znacznie wydiuzy¢ czas
tadowania Twoich maili. Istniejg réwniez skrzynki pocztowe,
ktdre nie czytaja wiadomosci HTML i wtedy trzeba sie troche
natrudzi¢, aby odczytal takiego maila (dostaje bardzo duzo
takich wiadomosci).

Jesli Twoje obrazki zawierajg linki np. do strony sprzedazowej,
to koniecznie wklej je réwniez jako linki tekstowe - na wypadek
jesli obrazek bedzie niewidoczny.

Inng mozliwoscig wysfania zdjec jest wklejenie linku do zdjecia
na Twojej stronie.

Decydujac sie na dodanie do listu obrazka, musisz wiedzie¢, ze
nie powinien on by¢ elementem niezbednym do przeczytania
wiadomosci. Powinien by¢ tylko i wytgcznie sktadnikiem
uatrakcyjniajagcym wyglad Twojego maila.
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Co moge jeszcze zrobi¢, aby ludzie
reagowali na mojq oferte?

Tak naprawde to nie ma tutaj zadnej filozofii. Zrob po prostu
wszystko, aby Twoi czytelnicy robili doktadnie to, co sobie
zaplanowates... i to jest Twoim gtdwnym zadaniem!

Jesli chcesz, aby kto$ odwiedzit Twojego bloga, to dodaj w
swoim mailu odpowiedni link. Jesli chcesz, aby cos$ od Ciebie
kupit, to pokaz mu gdzie i jak ma ztozy¢ zamdwienie.

Ale nie pokazuj tylko samych linkédw - wskaz swoim
czytelnikom, gdzie doktadnie muszg klikng¢!

Kieruj swoje kampanie do konkretnej grupy docelowej.
Pamietaj jednak, ze dyrektor banku mysli inaczej od sekretarki,
a ona znowu inaczej od zwyktego robotnika. Dlatego znajdz
najwieksze problemy danej grupy i zaoferuj im swoje
rozwigzanie.
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8

JAK POPRAWIC SKUTECZNOSC
KAMPANII E-MAILOWYCH?

Testuj...

Aby sprawdzi¢, ktére z Twoich dziatan dajg Ci najwiecej
korzysci, a ktére przynoszg ewentualne niepowodzenia sprobuj
wykonac ponizsze zadanie.

Podziel swojg liste na grupy liczace 1000 subskrybentéw
(potrzebujesz grupy liczacej min. 1000 oséb, poniewaz w
przeciwnym razie Twoje wyniki mogg okaza¢ sie mato
wiarygodne).

Nastepnie stworz rézne oferty, tematy, nowe teksty badz
popraw kolorystyke linkow. Po dokonanych zmianach zmierz (o
metodach pomiaru przeczytasz wiecej w dalszej czesci tego
rozdziatu) i poréwnaj wyniki.

Pamietaj, aby nie testowac wszystkich zmian na raz, poniewaz
bedzie Ci bardzo trudno zlokalizowa¢ 7Zrédto Twoich
niepowodzen, ktdre chciatby$ wyeliminowad.
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Pomiar skutecznosci

Jesli interesuje Cie, jak reagujq odbiorcy na Twoje wiadomosci,
sprobuj odpowiedzie¢ na ponizsze pytania:

> Ile 0séb otworzyto Twojego maila?
> Ile osob czytato Twojego maila i klikneto w link?
> Ilu subskrybentdw przekonwertowates na swoich klientow?

Nie przejmuj sie, jesli masz problem z odpowiedziami na te
pytania. Ja rowniez miatbym 2z tym problem. Jednak sg
dostepne narzedzia, ktdre stuzg nam pomocg i pozwalajg nam
monitorowac skutecznos¢ naszych dziatan.

Do najbardziej popularnych nalezg takie wspodtczynniki, jak CTR
i Conversion Rate.

Czym jest CTR i1 Conversion Rate (czyli
wspotczynnik konwersji)?

Ilos¢ o0sdb, ktére otworzyty Twojego maila méwi bardzo duzo o
skutecznosci tematu i pola Od: - dzieki temu dowiesz sie duzo
o ich jakosci. Jesli procent otwieralnosci jest bardzo maty, to
stworz alternatywny temat i testuj dalej... tak diugo az
odkryjesz te rzeczy, ktére najlepiej dziataja.

CTR to najwazniejsze narzedzie obserwacji - dowiesz sie ile
0s6b jestes w stanie zmotywowac, aby zrobity dokfadnie to, co
sobie zyczysz. A jesli tylko niewielka ilo$¢ czytelnikdw zrobita
ten krok, to przerdb tekst swojej wiadomosci, aby w jeszcze
lepszy sposdb zaprezentowac korzysci Twojej oferty.

Kiepski CTR moze réwniez wskazywac¢ na to, ze wybrates po
prostu ztg grupe docelowa.

Conversion Rate (wspodtczynnik konwersji) - dzieki temu
wspotczynnikowi zobaczysz, czy uda Ci sie za pomocg swoich
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aktywnosci uzyska¢ koncowy rezultat, jakim jest np. sprzedaz
lub zapisanie sie na liste. Wynik, ktéry uzyskasz bedzie
oczywiscie zalezny od catego szeregu czynnikow - nie tylko od
Twojej kampanii email. Moze by¢ to np. cena, wyglad strony
sprzedazowej, dlugos¢ tekstu itp. .. musisz po prostu
przetestowac poszczegdlne warianty.

Najwazniejsze statystyki

Za pomocg otrzymanych wynikdw powstang bardzo wazne
statystyki, ktorych rozwdj bedziesz mdgt podzniej na biezaco
monitorowac.

Dzieki temu zobaczysz, czy i jakie zmiany dajg konkretne
rezultaty np. w tekscie, w budowie strony lub nawigacji strony,
W cenie itd.

Wskazowka!

Najwazniejsze jest, aby$s mierzyt to samo za pomocg
jednej i tej samej metody pomiaru. W ten sposdb
wytapiesz wszystkie zmiany.

Dla przyktadu: mozesz zamaskowac¢ swoje linki za pomocg
wtyczki do WordPressa pretty link. Jesli ktos otworzy Twojego
maila i kliknie w link, to bedziesz mdgt sprawdzi¢ statystyki i
zobaczysz ile kliknie¢ udato Ci sie wygenerowac. A jesli chodzi o
wskaznik otwar¢ maili (Open Rate), to wiekszos¢
autorespondréw ma takie statystyki juz wbudowane. Jednak nie
sq one w 100% zgodne, poniewaz na dzien dzisiejszy nikt nie
jest wstanie powiedzie¢ jaka wartos¢ Open Rate jest
prawidtowa.

Wszystkie statystyki i liczby sg warte analizy, jesli faktycznie
chcesz co$ z tym zrobi¢. Wyniki, ktdre majq zaspokoi¢ tylko i
wytacznie Twojq ciekawos¢ sa bezuzyteczne - nie warto
inwestowac wtedy czasu i pieniedzy.
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Ponizej umiescitemm najwazniejsze dane (a dokfadniej
wynikajgce z nich zmiany), ktore mozna potraktowad jako
podstawe do dziatania:

> CTR/Zlecenie: Ile kliknie¢c w link potrzebujesz, aby
zanotowac jakie$ dziatanie np. kupno lub zapisanie sie na
liste. W taki sposdéb mozesz rowniez Sledzi¢ wydajnosc
poszczegolnych tematdw albo ofert w swoich mailach.

> Otwartos¢ maili/CTR: stosunek kliknie¢ w linki do ilosci
otwartych maili. Jednak jak juz wczes$niej wspominatem
wskaznika otwaré¢ maili nie da sie w 100% dokfadnie
okreslic.

> 9% wysylki/otwartos¢ maili.

Analiza powyzszych wspotczynnikow da Ci kilka bardzo waznych
wskazowek, dzieki ktérym bedziesz wiedzie¢ nad czym trzeba
jeszcze popracowac.

Jak zmierzy¢ CTR?

Jesli chcesz sprawdzi¢ wspoétczynnik CTR, to mozesz to zrobic
na 2 sposoby.

Po pierwsze: zaawansowany autoresponder bedzie mieé juz
takie statystyki wbudowane. Dlatego wystarczy je tylko
przeanalizowac¢ i sprawdzi¢ nad czym musisz popracowac, aby
je polepszyc.
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Ponizej przedstawiam Tobie przyktad z mojego autorespondera:

Wystane audycje

Temat Wyslij poZniej § Wystane Otwarcia Klikniecia spotczynnik Wyniki D
odrzucen spamu

Bron Marketingowa 2012-01-10 02:00 0.00% 0.00 ‘

Bedriesz? 2012-01-07 01:30 0.00% 0.00 ‘

Po drugie: jak juz wspominatem wczesniej mozesz wykorzystac
wtyczke ,pretty link.” Zamaskuj po prostu wszystkie linki i
wklej je do swojej wiadomosci. W taki sposdb bedziesz mdgt
sprawdzi¢, jak czesto ludzie klikajg w poszczegdlne linki.
Zobaczysz nawet, w ktorym miejscu w wiadomosci najlepiej
wklejac linki - na dole, na poczatku lub na srodku.

,Pretty link” oddziela réwniez zwykte klikniecia od unikalnych
kliknie¢ - jest to liczba zarejestrowanych kliknie¢ w linki
zamieszczone W wiadomosciach email przez unikalnych
subskrybentow; jezeli subskrybent kliknie drugi raz w ten sam
link, to wskaznik nie ulegnie zmianie.

Ponizej przyktad zastosowania wtyczki ,pretty link” (w tym
przypadku jest to stosunek ilosci zwyktych kliknie¢ do kliknie¢
unikalnych).

Displaying i-i00f95 |1 || 2

Name Hits [ Uniq Group Created ¥

T # ¥ tanie spotkanie 32126 2012-01-10 09:02:04
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CO TO JEST NEWSLETTER?

Newsletter jest to wiadomosé, ktéra stuzy powiadomieniu
subskrybentow o aktualnosciach, nowosciach, zmianach w
oferowanym produkcie, itp. Wysyfany jest elektronicznie za
pomocg np. wielokrotnego autorespondera.

Newsletter moze by¢ tworzony w postaci krotkiego i prostego
tekstu lub np. jako czasopismo, ktore jest regularnie wydawane
i ktére moze zawierac przydatne artykuty, reklamy itp.

W jakim formacie publikowac¢ Newsletter?

Newsletter mozesz publikowa¢ w dwoch wersjach: jako czysty
tekst oraz jako wiadomos¢ HTML.

Zalety i wady Newslettera publikowanego jako czysty
tekst.

Plusy:

» tatwy i szybki do stworzenia,
» Bardziej osobisty niz HTML,
» Szybko sie go wysyia,

> Krotki czas tadowania (zalezy od tacza),
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» tatwy do czytania.

Minusy:

> Malo mozliwosci edytowania - nie mozna stosowac
pogrubien tekstu, kursywy, zwieksza¢ Iub zmieszad
czcionki, stosowac punktorow (lista - taka jak ta) itd.

> Brak mozliwosci sledzenia niektérych statystyk.

Zalety i wady Newslettera publikowanego jako HTML.
Plusy:

> Duzo wieksze mozliwosci edytowania tekstu - podobnie
jak w Wordzie. Dzieki temu maile wygladajq tadniej i mogq
by¢ bardziej czytelne.

> Lepsze i bardziej szczegbtowe statystyki.

Minusy:

> Trudniejszy w obstudze - w wiekszosci przypadkow trzeba
znac podstawy jezyka HTML.

> Z uwagi na rdéznorodnos$¢ programow do obstugi poczty
elektronicznej, maile w formacie HTML mogg rdznie
(czasem niestety nieprawidtowo) wyswietla¢c sie w
niektdrych aplikacjach.

Na wszelki wypadek do maila HTML powinna by¢ dotaczona jego
wersja tekstowa. Wielu uzytkownikdw - Swiadomie czy nie - nie
odbiera wiadomosci HTML.
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Jak zaprojektowac skuteczny Newsletter w
formacie HTML?

Kompatybilnos¢

Najwazniejszym a zarazem najczesciej pomijanym kluczem do
uzytecznej wiadomosci HTML jest zgodnos¢ z réznymi
programami pocztowymi.

Problemy w obstudze HTML-owych listow elektronicznych przez
rozne aplikacje wynikajg z faktu, ze programy (np. Microsoft
Outlook, Outlook Express czy aplikacje typu webmail, jak
Google Gmail) w rézny sposoéb interpretujg kod HTML, XHTML,
czy CSS.

Dlatego wazne jest, aby zawsze testowac¢ swoje wiadomosci.
Zapisuj sie na swoje listy jako pierwszy, poniewaz dzieki temu
bedziesz doktadnie wiedzie¢, czy przypadkiem Twdj mail sie nie
rozsypat lub czy np. dziatajg wszystkie linki.

Wyglad wiadomosci

Do okreslenia wygladu wiadomosci najlepiej zamiast stylow czy
warstw zastosowac tabele, ktére - chociaz przestarzate w
poréwnaniu ze stylami - zapewnig poprawne wyswietlenie sie
maila w wiekszosci aplikacji. Warto przy tym pamietac o kilku
zasadach:

> Tabele i komérki powinny miec¢ okreslong statg szerokosc -
optymalna wartos¢ to 300-400 pikseli dla catej
wiadomosci. Wieksza szerokos¢ sprawi, ze przy odczycie
poczty w niektérych programach moze pojawi¢ sie
konieczno$¢ poziomego przewijania tresci maila.
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Nie definiuj styldw w sekcji HEAD (wiekszos¢ sieciowych
ustug pocztowych pomija badz usuwa te czes¢ kodu wraz
ze znacznikiem BODY).

Aby zadba¢ o poprawne wyswietlenie tekstu uzywaj
standardowych czcionek (Times New Roman, Arial,
Verdana, Georgia czy Tahoma) o okreslonej wielkosci np.
12-14. Jesli chodzi o nagtdwki Twoich tekstéw, to
oczywiscie mozesz uzywac wiekszych rozmiarow.

Nigdy nie pisz catego tekstu pogrubiong czcionka,
poniewaz nikt nie bedzie wstanie tego przeczytac. Po kilku
sekundach  Twoi czytelnicy beda juz zmeczeni.

Nie kombinuj za bardzo z grafikg, poniewaz najlepiej czyta
sie maile pisane czarng czcionkg na biatym tle.

A jesli okaze sie, ze grafika pomaga Ci w realizacji
konkretnych celdéw, to jg zoptymalizuj - a jesli nie, to po
prostu jg wyrzué. Ja osobiscie nie uzywam zadnych
szablondéw graficznych w moich mailach i wszystkim to
odradzam.
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Ponizej umiescitem przyktadowg tabele HTML, ktorg mozesz
wykorzysta¢ do swoich maili. Ja rowniez z niej korzystam.

<table style="width: 400px;">
<tbody>

<tr>

<td>

</td>

</tr>

</tbody>

</table>

Mozesz zmienia¢ szerokosc¢ tabelki np. z <table style="width:
400px;”> na np. <table style="width: 350px;"“>

Jaka tres¢ publikowa¢ w Newsletterze?

To oczywiscie zalezy od rodzaju Twojego biznesu i celow, ktére
chcesz osiggng¢ za pomoca swojego Newslettera. Dlatego
ponizej umiescitem kilka kategorii, w ktérych wykorzystywany
jest Newsletter.

1) Newsletter sprzedazowy

Ten Newsletter koncentruje sie tylko na jednym celu: na
sprzedazy produktow lub ustug. Mozna go poréwnac do gazetki
reklamujacej produkty, ktéra zapewne czesto lezy pod Twoimi
drzwiami na wycieraczce lub w skrzynce na listy. Taki
Newsletter zawiera tylko i wytgcznie informacje o produktach i
réoznego rodzaju promocije.
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Nie ma okreslonego statego terminu wysytki i jest czesto
wysytany dopiero w momencie, gdy pojawia sie nowy produkt
lub promocja na dany produkt.

2) Newsletter firmowy

Ten rodzaj wiadomosci zawiera artykuty i informacje o danej
firmie i jej produktach lub ustugach. Sg one zazwyczaj tworzone
w wersji HTML i zawierajgq wszystkie mozliwe szczegdéty o firmie,
artykuty o produktach, zastosowaniu, serwisie itp.

Taki Newsletter jest zazwyczaj czytany przez osoby, ktére znajg
juz dany produkt i chcg na biezgco dowiadywac sie o wszystkich
nowosciach. Sq one wysyfane regularnie - najczesciej raz w
miesigcu.

3) Newsletter ,Musze go miec...”

Ten rodzaj Newslettera dostarcza subskrybentom catg mase
wartosciowych informacji. W odrdznieniu od sprzedazowego i
firmowego Newslettera, ten Newsletter jest produktem juz
samym w sobie. A nie tylko marketingowym pojazdem dla
innych produktow.

Poniewaz te publikacje sq regularnie i dos¢ czesto czytane przez
duzg ilos¢ odbiorcow, to stanowig bardzo potezne i skuteczne
narzedzie marketingowe.

Jesli zdecydujesz sie, aby powota¢ do zycia taki Newsletter, to
musze Ci pogratulowac. Pamietaj jednak, aby przede wszystkim
koncentrowa¢ sie na dawaniu wartosci. Nie staraj sie
sprzedawac bezposrednio, poniewaz srodek ciezkosci musi by¢
gtdwnie skierowany na profesjonalne i wartosciowe artykuty, w
ktorych musisz pomagad tak jak tylko potrafisz (Twoja grupa
docelowa powinna by¢ oczywiscie tym zainteresowana).
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Jesli taki Newsletter bedzie wartosciowy - obojetnie, czy
udostepnisz go za darmo czy za optatg - to i tak bardzo szybko
pozyska duzg grupe czytelnikow.

Jak powinien wyglada¢ moj Newsletter?

Opracuj taki format Newslettera, aby w swojej strukturze
przypominat gazete lub czasopismo. Moze to wyglada¢ w
nastepujacy sposob:

» Komentarz wydawcy np. podsumowanie ostatniego
wydania,

> Zapowiedz tego, co znajduje sie w obecnym wydaniu np.
spis tresci,

> Nowosci np. nowe produkty,
> Artykut,
» Darmowe bonusy itp.,

» Copyright (prawa autorskie), podpis, postscriptum itp.

Gdy juz ustalisz strukture swoich wiadomosci, to bedziesz mdgt

stworzy¢ szablon, w ktéorym wystarczy przed kazdg nowg

wysytkg zastgpic starg tres¢ na nowa.
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Ponizej wklejam przykiad Newslettera, ktérego autorem jest
Piotr Majewski (wtasciciel serwisu CNEB):

DARMOWY BIULETYN CzasNAE-Bizn Es

Zostar abonentem CzashaE-Biznes - ofrzymasz dosfep do najwiekszel bazy wiedzy nf. e-biznesu!

ARTYKUL

Wiasnie po raz pierwszy od dawna otworzylem
swiadomie korporacyjng reklame w Gmailu. Zrobitem
to, poniewaz napisat do mnie sam. .. Antonio
Banderas -}

Spokojnie. To nie dzien Swira. Faktem jednak jest, 7e
mail, kidry miat w polu od:

Antonio Banderas, BZWBK

Zwrdocit moja uwage | nawet chciato mi sie zajrzec do
srodka. Chociaz musze przyznac, ze tytut stabo
wspolgrat z nadawca — przynajmniej dla mnie.

0Od dawna wiemy, ze Pole OD jest najwaznigjszym
elementem mailingu. Jesl pole OD nas zainteresuje
lub budzi nasze zaufanie, sprawdzamy tytut. A gdy
oba te elementy sugeruja, Ze mail moze byc ciekawy,
Zagladamy do srodka.

Rzadko jednak spotykam sie z ciekawymi
przyktadami zastosowania Pola OD w celu
Zwiekszenia skutecznosci mailingow. W pewnym
sensie jest to zrozumiate, poniewaz wiekszosc e-mail

CNEB.PL

Prosty system Budowania
Stron WWW

Jesli chcesz zbudowac
profesjonalnie wygladajaca
strone VWWW, ale nie jestes
webmasterem ani nie masz
duzych funduszy, impleSITE

rozwigze Twdj problem

imple SITE.pl to prosty
system do budowania
zarzgdzania i utrzymywania
stron WA
Testuj impleSITE za darmo przez 90
dni

Prosty system do E-Mail
Marketingu

Jesli wiesz juz, ze
najwazniejszym akbywem w
e-biznesie jest lista adresowa
potrzebujesz systemu, ktdry w
prosty sposdb pozwali Ci
zbudowac ogromng liste i
Jeszcze tatwie) nig zarzgdzac

impleBOT.pl

nainnnulamieisrv w Polsce
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Jak czesto publikowac¢ Newsletter?

Gdy juz wystartujesz z witasnym Newsletterem, to
prawdopodobnie dos$¢ szybko dojdziesz do takiego momentu,
gdy praca ,wydawcy” stanie sie dla Ciebie naprawde stresujgca.
W zaleznosci od rodzaju i zawartosci Twojego Newslettera,
publikacja moze zajmowa¢ Ci bardzo duzo czasu. I to
prawdopodobnie  zadecyduje réwniez o  czestotliwosci
publikowania Twoich wiadomosci.

Dlatego musisz myslec¢ jak szachista i zaplanowac kilka ruchéw
naprzod.

Na poczatku zapewne bedziesz posiadaé catg mase pomystow i
materiatdbw na nowe artykuty oraz oferty. Jednak po pewnym
czasie regularna produkcja wartosciowych informacji moze
sprawia¢ Ci juz troche wiecej problemoéw. Dodatkowo mozesz
by¢ po prostu za bardzo zajety, aby wystarczajgco czesto
zajmowac sie swoim Newsletterem.

Dlatego tez musisz sie zastanowi¢, czy rowniez w przysziosci
wystarczy Ci materiatdw na regularng publikacje.

Jesli na poczatku bedziesz posiada¢ nadmiar materiatdw (wiecej
niz jestes wstanie opublikowaé), to nie powiniene$s z tego
powodu ani zwieksza¢ =zawartosci swoich artykutéw ani
zwiekszal czestotliwosci publikacji. Zachowaj te pomysty i
materiaty do pdzniejszej wysyiki.

Zazwyczaj Newslettery publikuje sie raz w tygodniu, raz na dwa
tygodnie lub raz na miesigc - ja wysytam mdj Newsletter raz na
tydzien.
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Czy moOj Newsletter powinien byc¢
spersonalizowany?
Oczywiscie. Zbuduj swoj Newsletter w mozliwie jak najbardziej
spersonalizowany sposdéb. Pisz go tak, jakby Twdj czytelnik

siedziat naprzeciw Ciebie - i najlepiej w taki sposob, jakbys
pisat do dobrego znajomego lub znajomej.

Nigdy nie chowaj sie za swojg firmg! Twoi czytelnicy chcg
poznac¢ Ciebie osobiscie — a jesli ktos Cie pozna, to réwniez Ci
zaufa i chetnie kupi Twoje produkty.

Na co musze uwazac?

Ponizej znajduje sie lista kontrolna, ktérg powinienes$ sobie
doktadnie przejrzed:

> Przy mailu tekstowym szeroko$¢ linii nie powinna
przekraczac¢ 65 znakdéw lub 400px.

> Tekst powinien by¢ wyraznie od siebie oddzielony, czyli co
3-4 zdania réb przerwe (enter) i zacznij nowy akapit.

Ponizej wkleitem przyktad, jak powinien wygladac¢ taki mail:
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‘g Pawet Grzech :: GVO przez gvomail.com
do mnie =

Hej.

Coto byla za noc! W czwartek (24.11.2011 roku)
zrobilismy prawdopodobnie najwiekszy webinar w historii
polskiego Internetu. Pobilismy nawet rekord samej firmy
GVO, kidra do te] pory nie miata tak licznego webinaru
szkoleniowego w ramach swojej miedzynarodowej
Akademii i 12 letnigj historii.

MNiemal tysiac osob wzieto udziat w webinarze zatozyciela
firmy GVO Joela Theriena i byto to oficjalne otwarcie
GVO w Polsce.

Zostat nawet wyemitowany film pt. ,GVO od érodka”, na
ktdrym wiceprezes Mike Potvin pokazat uczestnikom jak
wyglada siedziba firmy w San Antonio w Teksasie.

Zatem zapraszam Cie teraz na wycieczke po siedzibie
firmy GVO:

Zobacz video ==

pozdrawiam,

Pawet Grzech

> Wszystkie podawane adresy stron internetowych powinny
zaczynac sie od http://, aby mozna byto w nie klikng¢. Dla
przyktadu: http://pgrzech.eu. Nie powinno sie uzywac¢ w
wersji tekstowej maila adresu z przedrostkiem WWW, czyli
www.pgrzech.eu

> Przed wysytka sprawdz dwa razy wszystkie linki.

» Czasami ludzie zapominajg, ze zapisali sie na dang liste,
dlatego zadbaj o to, aby przypomnie¢ im skad sie tutaj
wzieli. Taka krotkg informacje mozesz umiesci¢ na
poczatku lub na koncu maila np.:

Otrzymates/as ten list, poniewaz zgodzites/as sie na wpisanie na
liste adresows autorespondera: System MLM

Zobacz Polityke Prywatnosci tego autorespondera.
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> Mozesz dodac¢ do swoich maili rowniez Copyright, czyli
informacje o prawach autorskich np. (c) Copyright 2011,
imie i nazwisko. Wszelkie prawa zastrzezone.

> Jesli chcesz dodawa¢ w swoich publikacjach reklame, to
zadbaj o to, aby pojawiata sie w odpowiednim miejscu.

Ponizej] masz przyktad jak Mike Filsaime (jeden z
najlepszych marketerow na swiecie) umieszcza reklamy w
swoich mailach - jest to mail w wersji HTML.:

Hey Pawel

Hawve you ever realized that you know a lot more than you think
you do?

And do you know that there are hundreds, maybe even thousands
of people who will pay you to share some of your knowledge with
them?

Mike Filsaime

This video gives priceless advice on how to take what you already
know and package it up in a way that people will gladly pay you for
it.

Click here to start watching - it's free ==

Thanks,
Mike Filsaime

P.5. I've become close personal friends with this guy and can tell
you that he is one of the best when it comes to teaching how to

do this kind of stuff.
Reklama ) ) ) )
His free content - which you're about to get instant access to, is

better than most paid stuff out there on this subject.

Get it all here ==

The Profit Platform

www.the-profit-platform.com

FREE Webinar Training, The Exact System Mike Filsaime Used To Make $1.74 Million a Year Is
Revealed On This Webinar.

Evergreen Business System

www.evergreenbusinesssystem.com
The Most Powerful Automated Webinar Software Online, Designed For Marketers! #1 Rated
Marketing Software.
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> Zawsze na koncu maila musi by¢ mozliwos¢ wypisania sie
Z listy.

> Przed wysytkg koniecznie przetestuj swojg wiadomos¢,
czyli wyslij wiadomos¢ testowg. Wtedy bedziesz miec
100% pewnos¢, ze wszystko dziata jak nalezy.

Co to jest lista Opt-in?

Opt-in to lista 0sdb, ktére z wtasnej woli postanowity zapisac sie
np. na Twoje szkolenie i zgodzity sie na otrzymywanie maili.
Koniecznie potrzebujesz takiej listy, jesli chcesz uprawiac
skuteczny Email Marketing. Wszystko inne np. wpisywanie ludzi
na liste bez ich wiedzy, kupowanie adreséw email z
podejrzanych zrodet itp. jest po prostu spamem i raczej nie
bedziesz mie¢ z tego zadnych korzysci.

W liscie Opt-in musisz réwniez zadba¢ o to, aby Twoi
subskrybenci mogli bez najmniejszych probleméw zrezygnowac,
czyli wypisac sie z Twojej listy - jest to bardzo wazne dlatego
zawsze o tym pamietaj.

A co to jest Double Opt-in?

Odpowiem na to pytanie przyktadem:

Jasiu (zbieznos¢ imion oczywiscie przypadkowa ©) trafia na
Twojq strone i postanawia zapisac sie na liste. Po wypetnieniu
formularza do rejestracji na autoresponder dostaje na maila
dodatkowg wiadomos¢, w ktérej musi potwierdzi¢ chec
otrzymywania od Ciebie maili. Po potwierdzeniu swojego adresu
email trafia on do Twojego autorespondera.
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Ponizej znajdziesz przyktad takiego maila:

Pawet Grzech: OnlineMLM 76643 @ks4.implebot.pl
do mnie [~

Witaj,
Jesli chcesz otrzymywac e-maile z listy adresowe:
Przepis na Biznes Online MLM

wejdz na strone:
http:/fimplebot pl/p/7230392/44 2142847

Zobacz Polityke Prywatnosci te] listy:
https:/fsites_google comisite/nowoczesnymlmpolitykal

Jesli w ciggu 7 dni nie wejdziesz na powyZszg strone,
aby potwierdzic Twojg zgode na otrzymywanie maili,
Twoje dane zostang usuniete z naszej bazy danych.

pozdrawiam,
Fawet Grzech

Zatem jaki sens ma stosowanie Double Opt-in?

Uwazam, ze duzy, poniewaz poprawisz w ten sposob jakosé
swojej listy i zabezpieczysz sie przed oskarzeniem o spam.
Predzej czy podzniej moze dojs¢ do takiej sytuacji, ze ktos
postanowi np. zrobi¢ kawat znajomemu i wpisze sie na Twojg
liste z jego adresu email.

Ty nie wiedzac o tym oczywiscie wysSlesz w tamto miejsce
swojego maila i nagle... nie wiadomo skad dostajesz jakie$
skargi i oskarzenia o spam.

Dlatego zawsze stosuj Double Opt-in.
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Gdzie szukac¢ subskrybentow?

Jednym z lepszych  zrédiem  pozyskiwania  nowych
subskrybentow moze by¢ Twoj blog. Dlatego dodaj formularz z
autorespondera do swojego bloga i zbieraj w ten sposdb adresy
email swoich czytelnikow. Pamietaj tylko, aby wklei¢ go w
widocznym miejscu - najlepiej na pasku bocznym po prawej
stronie.

Ponizej przyktad umieszczenia formularza na blogu:

Atrakcyjny Email Marketing search

Atrakcyjny Email Marketing

Jak szybko, tanio i skutecznie ZBUDOWAC wiasna Liste Adresowq?

Home | Twoja wiasna Lista Adresowa! Akademia GVO O mnie Darmowe szkolenia z eBiznesu Kontakt

Jak zbudowa¢ wartosciowaq liste
kontaktow?

pigtek, Kwiecieri 6th, 2012 at 5:28

Jak szybko, tanio i skutecznie
ZBUDOWAC wiasna Liste
Adresow3a?

Zapraszam Cie na moje najnowsze szkolenie pt. "Jak szybko, ta
skutecznie ZBUDOWAC wiasng Liste Adresowg?” Kliknij tutaj po wig
informacji »>

‘ WprowadzZ ponizej swoj adres email aby
: uzyskac natychmiastowy dostep do wszystkich
materiatow.

Lubic to! [ Badz pierwszym znajomym, ktdry to lubi.

‘

Czasem shysze opinie, Zze trudno jest naprawde cos
sprzedac dzieki liscie mailingowej. Najgorsza opinig
cieszg sie listy, ktdrych wilasciciele sprzedaja mailingi.
Takie listy sg najgorsze jakosciowo. Jednak Ty tez
musisz zadbac o to, by Twoja lista byfa jak najlepszej

jakosdi.

O sprawie jakosci listy musisz myslec juz wtedy, gdy @ o o ;e c - - - - - - === -1

zastanawiasz sie jak budowac liste kontaktow.

Metody i narzedzia, ktdrych uzyjesz bedg miaty
znaczacy wplyw na to, czy lista w przysziosci okaze

sie byc dobra jakosdowo, czy tez wrecz przeciwnie. Btedy w Email Marketingu

Email Marketing

m
3
g

Przede wszystkim — pamietaj, ze Twoim celem nie jest mieé na liscie kazdej

osoby, ktéra kiedykolwiek dowiedziata sie o tym, co robisz lub weszla na Jak budowac listg kontaktow
strone. Twoim celem jest miec liste zlozong tylko z tych osdb, ktore sg Jak dziata wielokrotny autoresponder?
zainteresowane tematem, ktory oferujesz. Jak zarabia¢ na liécie kontaktow

Naprawde duzo lepiej jest mie¢ mniejsza liste, ale zlozong z 0séb strona przechwytujaca

zainteresowanych tematyka, niz duza liste 0s6b przypadkowych.
Przypadkowe osoby nie dokonajg zakupu, bedg tylko przekiadaly sie na koszt

utrzymaniz listy (i np. autorespondera).

Dodatkowo mozesz zaoferowa¢ w zamian za adres email jakis
gratisowy bonus np. w postaci wartosciowego eBooka Iub
szkolenia video (ten zabieg zwiekszy ilos¢ zapiséw na Twojq
liste).



Jak zbierac¢ prawidlowe adresy email?

To stanowi pewnego rodzaju problem, poniewaz ludzie czesto
nie podajgq poprawnego adresu email. Dlatego najlepszym
sposobem, aby zmotywowac ludzi do podawania witasciwych
adresow, jest oferowanie gratisowych bonusoéw.

Jest tylko jeden warunek - wszystkie bonusy wysyfaj tylko i
wytacznie po potwierdzeniu przez subskrybenta jego adresu.
Tylko poprawnie podany adres email, umozliwi otrzymanie
dostepu do bonusow. Jak widzisz, jest to kolejna zaleta listy
Double Opt-in.

Dodatkowo przed rejestracja mozesz uprzedzi¢ swoich
czytelnikdw, aby wpisywali poprawne adresy.

Dla przyktadu:

Sekrety Facebooka

“Czy wiesz jak skutecznie budowac Biznes
MLM (i nie tylko) na Facebooku ?”

Przygotowatem specjalnie dla Ciebie DARMOWE szkolenie, z ktérego
dowiesz sie...

¢ Jak budowac Biznes MLM na Facebooku,
* Poznasz Trzy Fazy marketingu na Facebooku,

« Pokaze Ci najpowazniejsze btedy na Facebooku i jak ich uniknac,

esciej zadawanych p na Facebooku,
* Pokaze Ci jak reklf@gpowac swéj bizng#fna Facebooku,

e Oraz wiele wiele wiec

WprowadZ ponizej swéj poprawny adres email aby uzyskac
natychmiastowy dostep do wszystkich
sekretéw Facebooka:

Email:

Copyright © 2011 | Nowoczesny ¥ MLM | Pawel Grzech
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Poradniki — kluczem do sukcesu!

Zapewne juz nie raz czytates, jak za pomoca artykutow
stworzy¢ sobie marke Eksperta i zbudowac biznes.

Poradniki robiq dokiladnie to samo - z tymze o wiele
skuteczniej!

Czasami moze sie wydawac, ze pojedyncze artykuty petnig role
poradnikdw - nic bardziej mylnego. Artykut prawie nigdy nie
jest poradnikiem!

Poradnik jest szczegodtowq instrukcjq obstugi, ktdra zostata
napisana w jednym celu - aby wyjasni¢ czytelnikowi, jak
rozwigzac jego problem. Dlatego poradnik (bardziej niz artykut)
koncentruje sie na zawezonej i konkretnej tematyce, poza tym
doktadniej i ze szczegdtami przerabia dany problem.

Do promocji swoich poradnikdéw wykorzystaj te same narzedzia
co do promocji artykutdw. Dodaj np. na swoim blogu pole z
informacjq o Twoim poradniku (najlepiej w widocznym miejscu
po prawej stronie). Opisz jego zawartosé, napisz dodatkowo
artykut na ten temat, podziel sie tg informacjg na Facebooku...
itd.

Jako autor poradnikédw duzo szybciej wybudujesz sobie marke
Eksperta niz za pomocg zwyktych artykutdw - oczywiscie stanie
sie to tyko i wytacznie wtedy, gdy dostarczysz wartosSciowq
tres¢ i odpowiednio zapakujesz swéj poradnik.

Jesli bedziesz pisac i rozdawac poradniki - obojetnie, czy jako
bonus po zapisaniu sie na Twojq liste, czy za optatg (polecam
obie te metody) - to dzieki temu zaczniesz wyrdzniac sie na tle
swojej konkurencji i bedziesz oferowac cos, czego nie dajg inni.

Zatem, jak stworzy¢ wartosciowy poradnik, ktérego z dumg
bedziesz prezentowa¢ swoim subskrybentom i klientom?
Poradnik, za pomoca ktdorego odniesiesz sukces? Jak ma on
wygladac i jak budowad za jego pomocg marke Eksperta?
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Co jest Ci niezbedne:

> Twoj poradnik musi by¢ dobrze napisany i oczywiscie w
zrozumiaty sposob,

> Moze zawiera¢ linki do Twoich pozostatych stron,
Newslettera, produktow itd.,

> Tematykg moze by¢ prawie wszystko - zardwno recepta
na sukces w biznesie, jak i na sukces w zyciu osobistym,

> Musi byc¢ technicznie bardzo dobrze wykonany,

> Powinien przycigga¢ uwage i musi by¢ fatwy w nawigacji.

Wiecej o tworzeniu wiasnych poradnikdow dowiesz sie na tej
stronie: http://pgrzech.eu/InfoProdukt
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JAK Z CZYTELNIKA ZROBIC
SUBSKRYBENTA?

1. Zaoferuj swoim czytelnikom duzy rabat za zapisanie sie
na Twoj Newsletter.

2. Zaoferuj im gratisowy abonament (np. na miesigc) do
np. zamknietej czesci Twojej strony, ktdéra jest
przeznaczona tylko dla klientéw.

3. Zaoferuj darmowag reklame na swoim blogu lub na liscie
adresowej.

4. Jako podziekowanie za zapisanie sie na Newsletter
wyslij fizyczny produkt np. jakies branzowe czasopismo.

5. Zaoferuj darmowy udziat w konkursie z cennymi
nagrodami.

6. Zaoferuj darmowe materiaty do wykorzystania na
stronach Twojego goscia.

7. Opublikuj przyktadowe lekcje Twojego Newslettera na
blogu.

8. Zaoferuj darmowy program np. wtyczke do WordPressa.

9. Zaoferuj udziat w Twoim programie partnerskim.
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10. Zaproponuj darmowg ustuge np. Po zapisaniu sie na
moj Newsletter, stworze od zera i specjalnie dla Ciebie
profesjonalnie wyglgdajgcego bloga - jako warunek
mozesz podac¢ koniecznos¢ wykupienia hostingu w firmie
hostingowej, z ktdérej ty oczywiscie korzystasz. Zarobisz
dzieki temu kilka ziotych (tylko nie zapomnij podac linku
partnerskiego).

11. Podobnie jak w punkcie nr.7 tylko z jedng roéznicq:
opublikuj na blogu fragment kilku lekcji swojego
Newslettera z mozliwoscig rejestracji na liste np.

[Sekretna dZwignia] Przepis na Biznes MLM
Online - cz.2

sobota, Listopad 26th, 2011 at 13:45

Czy wiesz jak wykorzystac potege Blogow w swoim biznesie?
Zostan Blogerem - Nowy kurs =>

+1 0

i‘.ﬁLubie to! B Badz pierwszym znajomym, ktéry to lubi.

Newsletter #2 Witaj na drugiej czesci szkolenia
Przepis na Biznes MLM Online.

Dzisiaj pokaze Ci SEKRET Budowy Ogromnych
Organizacji — tak szybko jak to tylko mozliwe.

ﬁ - ‘ » Zapraszam na dzisiejszg lekcje...

Newsletter: Przepis na Biznes MLM Online

Newsletter: Przepis na Biznes MLM Online skiada sie z 8 czesci i zawiera duzo
cennych informacji, ktore mogg Ci pomadc w budowie Twojego Biznesu MLM.

Te wskazowki bardzo mi juz pomogtly ... A kto je wykorzysta, przetestuje i
dopasuje do wiasnych potrzeb, ten moze na tym duzo skorzystac.

Oczywiscie w kazdej chwili mozesz zrezygnowac. Nie sprzedaje i nie
udostepnia osobom trzecim danych personalnych czy adresowych
uzytkownikéw i subskrybentéw. Twdj adres email bede uzywac tylko i
wytgcznie do szkolenia Przepis na Biznes MLM Online
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12. Zaoferuj darmowg konsultacje np. poprzez email.

13. Opublikuj np. na blogu pozytywne opinie na temat
Twojego Newslettera.

14. Zaoferuj swoim czytelnikom prawa autorskie, dzieki
ktéorym bedq mogli opublikowa¢ (np. na ich blogu)
poszczegolne lekcje Twojego Newslettera.

15. Stworz liste znanych o0séb, ktére czytaja Twoj
Newsletter.

16. Wylicz i pokaz swoim czytelnikom, jak duzg wartosc
majq Twoje artykuty.

17. Dotrzymuj stowa: daj doktadnie to, co obiecates, a
nawet wiecej.

18. Opublikuj ilos¢ czytelnikow Twojego Newslettera.

19. Powiedz swoim czytelnikom, Zze mozliwos¢ darmowej
rejestracji na Twdj Newsletter potrwa jeszcze tylko przez
krétki okres czasu.

20. Opublikuj na swoim blogu rekomendacje pozyskane od
subskrybentow Twojego Newslettera.

Opublikowac caty artykut w mailu, czy tylko
zapowiedz?

Niezaleznie od tego, czy juz publikujesz wtasny Newsletter, czy
dopiero planujesz jego publikacje — w obu tych przypadkach
powinienes zadac sobie nastepujgce pytanie:

~Czy daé catly artykut w jednym mailu czy moze
opublikowaé tylko krotkq zapowiedz,  ktora wzbudzi
zainteresowanie dalszq czesScig artykutu (oczywiscie z linkiem
do catego tekstu na blogu)?”
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Mam nadzieje, ze doktadnie zastanowites sie nad tym pytaniem
i podjates wiasciwg decyzje.

A jesli caty czas szukasz ostatecznej odpowiedzi lub zajmujesz
sie dopiero planowaniem i tworzeniem swojego Newslettera, to
jest to zdecydowanie jedno z najwazniejszych pytan, na ktore
musisz sobie odpowiedzied.

Ponizej przedstawiam Tobie 4 pytania, ktore pomogg Ci podjac
decyzje.

1. W jakim celu publikujesz swoj Newsletter?
Przede wszystkim w celach promocyjnych

Badz szczery. Jesli chcesz publikowa¢ w swoim Newsletterze
gtdwnie nowosci i promocje, to zapewne krotka informacja z
linkiem do Twojej strony bedzie swiethnym rozwigzaniem. Bo
przeciez chcesz skierowac¢ swoich czytelnikdw z powrotem na
Twojq strone lub bloga, aby zaoferowac im np. specjalng oferte,
bonusowy produkt lub po prostu ciekawe i darmowe szkolenie.

Glownie w celach informacyjnych

Jesli chcesz opublikowac artykut, ktory zawiera wartosciowe i
wazne informacje (w celu zbudowania sobie marki eksperta) to
ma to oczywiscie sens, aby opublikowaé go w catosci.
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2. Co wiesz o nawykach swojej grupy
docelowej?

Duzo o0sob regularnie bada nawyki oraz oczekiwania swoich
subskrybentow, w celu uzyskania informacji np. czy ich
Newsletter jest czytany na ekranie komputera, czy na papierze.
Robigc takie badania odkryjesz dodatkowo np. jak czesto Twoi
subskrybenci chcg otrzymywaé od Ciebie wiadomosci i jak
dtugie powinny one by¢ (badanie tego typu mozesz
przeprowadzi¢ za pomocg prostej ankiety).

3. Publikujesz swoje maile jako czysty tekst,
czy w kodzie HTML - a moze jedno i drugie?

Jesli piszesz swoje maile tylko i wytacznie w postaci czystego
tekstu, to zapewne juz niedtugo bedziesz sie zastanawia¢, czy
nie przejs¢ lepiej na HTML.

HTML daje Ci duzo wieksze pole do popisu i maile w tej postaci
sq zazwyczaj fadniejsze i bardziej czytelne. Mozesz swdj tekst
ksztattowa¢ w dowolny sposob: pogrubienia, kursywa,
podkreslenia itp.

Jednak musisz zwrdci¢ uwage na to, aby unika¢ w tekscie
zbednej grafiki, poniewaz Twdj tekst moze sie na ekranie
Twojego subskrybenta po prostu rozsypac.

Wiekszos$¢ autoresponderdw daje juz teraz takg mozliwos¢, aby
wysyta¢ maile w obu postaciach jednoczesnie (HTML i tekst).
Dzieki temu masz wiekszg pewnos¢, ze Twoje maile bedg
wyswietla¢ sie w odpowiedniej formie.
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4. Czy istnieja wyjatki od tych regut?

Oczywiscie. Istnieje duzo mozliwosci i wiele réznych wariantéw,
ale najwazniejsze jest to, aby w odpowiedni sposob docierac¢ do
swojej grupy docelowej.

Dla przyktadu: moj Newsletter ,Prosty Przepis na Biznes MLM
Online” jest kombinacjg artykutdw i réoznych wskazéwek, ktore
publikuje przewaznie jako krétszy lub troche dituzszy tekst, czyli
jako tzw. zapowiedZz - z linkiem do odpowiedniej strony lub do
mojego bloga.

Do promocji np. nowych produktéw Ilub ustug wysytam
zazwyczaj caty tekst, za pomocg ktorego opowiadam jakas
ciekawg historie (oczywiscie z linkiem do oferty). Pamietaj, ze
celem maila nie jest tak naprawde sprzedaz tylko zachecenie
czytelnika, aby odwiedzit strone z Twojq oferta (bardzo dobrze
w tym wypadku sprawdzajg sie wiasnie rézne historie).

Wskazowka!

Nie draznij swoich czytelnikdw za pomocg zbyt krétkich
zapowiedzi. Pamietaj, aby zawsze dawac wystarczajacq
ilos¢ informacji na temat danego artykufu. Nie
doprowadzaj do takiej sytuacji, w ktorej Twoj czytelnik
dopiero po kliknieciu w link, dowiadywat sie czego dotyczy
Twoj mail.

Zapowiedzi nie sq az takie proste. Jest to pewnego rodzaju
sztuka, ktorg mozna poréwna¢ do tworzenia skutecznego
tematu wiadomosci.
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5 wskazowek, jak pisac uwodzicielskie
zapowiedzi

Jesli wezmiesz pod uwage te wskazowki,
to zaczniesz pisa¢ zapowiedzi typu ,nie
moge sie temu oprze¢” - w taki sposéb
mozesz zwiekszy¢ wspotczynnik konwersji
nawet o0 100%.

1) Daj wystarczajaco duzo informacji

Tak jak juz wspominatem, w kazdej zapowiedzi musisz zawrzec
wystarczajacq ilos¢ informacji, aby skutecznie zachecié
czytelnika do przejscia na Twojq strone lub bloga. Podawaj np.
rozne kwoty, liczby, imiona, nazwiska, daty, itp.

2) Rozdawaj ,,przysmaki”

Daj jaka$s super ciekawostke z Twojego artykutu (tzw.
przynete), ktdéra zaintryguje Twojego czytelnika - tak, ze od
razu nabierze ochoty na wiecej informacji.

3) Zastosuj ,,zwrot akcji”

To taki moj maty sekret na skuteczng zapowiedz. Zastosuj
zwrot akcji. Jest to klasyczna technika dziennikarzy. W
Internecie dziata to rownie dobrze jak w realnym Swiecie.

71



4) Rozwiqzuj problemy

Jest to naprawde element kluczowy. Musisz opisa¢ w swoim
artykule jaki$ ucigzliwy problem i pokaza¢ jego rozwigzanie.
Opis problemu umies¢ w swojej zapowiedzi, a rozwigzanie w
artykule. W taki sposob zarzucisz przynete dostownie przed
nosem swojego czytelnika.

5) Dopieszczaj i jeszcze raz dopieszczaj...

Po pierwszym szkicu mojej zapowiedzi - bezlitosnie
dopieszczam dany tekst. I pdzniej jeszcze raz. Powtarzam ten
proces bardzo czesto, a mimo wszystko zawsze znajde jakies
stowo, ktore jest niepotrzebne.

Jak napisac skuteczna zapowiedz?

Skuteczne internetowe zapowiedzi majg swoje wzorce Ww
marketingu bezposrednim i w dziennikarstwie.

Sq takie stowa, ktdore potegujg skuteczng zapowiedz i
przyciggajg najwiecej uwagi: sgq to seks i pieniqdze (czyz nie
jest to cos, co najbardziej pocigga ludzi...?).

Ponizej chciatbym przedstawic¢ Tobie dwa przyktady, jak napisac
skuteczne zapowiedzi. W obydwu przypadkach zostang
dodatkowo pokazane dwie wersje. Jedna wersja (Przed) bedzie
wersjg skrocong (bez elementéw skutecznej zapowiedzi), druga
wersja (Po) bedzie bardziej rozbudowana (z elementami
skutecznej zapowiedzi).
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Przyktad #1:

Tytut artykutu: Starzy przyjaciele mogg by¢ najlepszym
zZrodtem gotowki

PRZED

,O0n byt w 100% przekonany, ze jako super sprzedawca,
rowniez w bardzo krdtkim czasie rozwinie swojq wfasng firme.
Ale niestety bardzo szybko okazato sie, Zze Marketing i Pienigdze
po prostu nie dziatajg. Zobacz teraz, w jaki sposob znalazt
rozwigzanie swojego problemu braku gotowki...”

PO

,Jako najjasniejsza gwiazda ws$rdod sprzedawcow w swojej
poprzedniej firmie, udato sie Janowi zwielokrotni¢ jej zyski az
czterokrotnie - z 28 na 112 milionow ztotych.

Ale gdy przyszedt czas, aby zebraé¢ od bankdow kapitat na jego
wifasny biznes, to niestety jego sytuacja juz nie wyglgdata tak
rézowo. I wtedy przypomniat sobie o zasadzie starej jak swiat —
zwrocit sie do swojej rodziny i znajomych.

Zobacz, jak udato sie Janowi tylko za uscisnieciem kilku dtoni,
zebrac prawie P6t Miliona Ztotych na jego nowy biznes...”
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Przyktad #2:

Tytut artykutu: Super komputerowe triki | techniki od
zawodowca

PRZED

,Jan Kowalski byt swietnym internetowym oraz komputerowym
ekspertem, ktory opublikowat juz ponad tysigc wartosSciowych
artykutow (rowniez dla poczatkujacych o0sob). Oto kilka
wskazdowek i trikow do bezpiecznego surfowania po sieci i
korzystania z komputera...”

PO
,Wiesz co?

Poprositem Jana Kowalskiego, aby zebrat specjalnie dla Ciebie
swoje cafte doswiadczenie w serie bardzo wartosciowych
artykutdw i szkolen, ktore zdobywat przez ponad 10 lat pracy
przy rozwigzywaniu przeroznych problemdw swoich klientdw.

Jan oczywiscie sie zgodzit. Od razu zabrat sie do pracy i zaczat
od postawienia nastepujacych pytan:

Jak to zrobic...?

Dlaczego to znowu nie dziatfa...?

Co znowu popsutem...?

Kto moze mi to tak wyttumaczyé, abym wszystko zrozumiat...?

Znasz juz takie artykuty?

Bedziesz w szoku! Poczekaj jednak az przeczytasz wszystkie
odpowiedzi Jana...”
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Ktéra zapowiedz wzbudzita w Tobie wieksze zainteresowanie?
Co spowodowato, ze masz ochote przeczyta¢ caty artykut? Co
stanowi roznice?

Szczerze moéwigc wariantu  typu ,Przed” nigdy nie
wykorzystatem.

Czasami trzeba sie naprawde napocié, aby stworzy¢ skuteczng i
interesujgcq zapowiedz. Nie wiem, czy zauwazyles ale w
przyktadzie 1 (Po) zostat wykorzystany element pieniedzy
(doktadnie liczby), natomiast w przyktadzie 2 (Po) zwrot akcji:

,Poczekaj jednak az przeczytasz wszystkie odpowiedzi Jana...”

Oto kilka wskazowek na dobra zapowiedz (co powinna
zawierac):

> Specyficzne i wazne szczegdty np. imie, zawdd, itd.

> Jakis nie spodziewany zwrot akcji albo nie oczekiwane
poréwnanie.

> Rzeczywiste kwoty np. w $ Iub zt (jesli jest taka
mozliwosc).

Jesli chciatby$ wykorzysta¢ w swoich zapowiedziach element
seksu, to odpowiedz sobie najpierw na ponizsze pytanie.

Czy na pewno chcesz za pomocg seksu sprzedawac na swojej
stronie i czy pasuje to do Twojej koncepcji marketingowej? Jesli
odpowiesz Tak, to zostaje wtedy jeszcze tylko do ustalenia, jak
daleko zamierzasz sie posunac.
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Wyglada na to, ze prawie kazdy probuje za pomocg seksu
sprzedac¢ w jaki$ sposdb swoje produkty. Zapewne pokusa jest
bardzo duza, aby w ten sposdb podrasowac¢ jakas$ strone,
poniewaz seks sprzedaje, ale nie zawsze...

Seks jest tak naprawde fundamentalng sitg napedowg w
naszym zyciu. Niestety pewna cze$S¢ naszego spoteczenstwa
stata sie pruderyjna, dlatego wykorzystanie seksu moze bardzo
tatwo wywotac¢ negatywne emocie.

Najlepiej sprzedaje sie oczywiscie wtedy, gdy Twdj produkt lub
ustuga gwarantuje zwiekszenie seksapilu.

Mogq to by¢ np. perfumy, bizuteria, moda albo jaki$ wyjatkowy
samochaod.

Przy powyzszych przyktadach seks albo nawet bycie sexy, moze
stac sie silng i uwodzicielskg zaletg danego produktu.

Niezaleznie od tego, jak daleko zamierzasz sie posuna¢, mozesz
trafic w dziesigtke... strona (produkt), o ktérej sie dyskutuje, i
ktéra wzbudza zainteresowanie.

Seks moze nawet poméc Ci w sprzedazy produktéw, ktore
wcale nie muszg mie¢ z nim za wiele wspdlnego. Klasycznym
przyktadem moze tu postuzy¢ slogan hoteléw Hyatt:

“"Who are you sleeping with? - Z kim sypiasz?”

Sprawdz reklamy w gazetach, czasopismach i w telewizji.
Znajdziesz tam bardzo duzo przyktaddéw, jak w fagodny, ale i w
bezposredni sposdb uzywa sie seksu do sprzedazy produktéw.

Wykorzystaj seks w swoim marketingu, ale pamietaj, aby go
nie naduzywadé! Poniewaz nawet za pomocqg najlepszego seksu
niczego nie sprzedasz, jesli wykorzystasz go, tylko i wytgcznie
po to aby powiedziec:
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,Teraz gdy juz udato mi sie za pomocq seksu pozyska¢ Twojg
uwage, pokaze Ci, jak wspaniate ubezpieczenie sprzedaje!”

Unsubscribe - czyli anulowanie subskrypcji

W Twojej pierwszej wiadomosci (po zapisaniu sie na liste
nowego subskrybenta) grzecznie go witasz i dajesz mu wiecej
informacji na dany temat lub jaki$ darmowy bonus. Powinienes
pokaza¢ rowniez droge do wypisania sie z listy - ta opcja
powinna by¢ dostepna w kazdej nastepnej wiadomosci.

Réwniez list pozegnalny, ktéry wysytasz po rezygnacji z
subskrypcji, powinien by¢ mitg forma pozegnania sie z osobaq,
ktéra Cie opuszcza.

Mozesz dodatkowo wykorzysta¢ te wiadomosé, aby odkryé,
dlaczego dana osoba rezygnuje =z subskrypcji. Ponizej
przedstawiam Tobie przyktady 2 listdw pozegnalnych.

Przykiad #1
Drogi przyjacielu/przyjaciétko,

Szkoda, ze postanowite$/as zrezygnowac z subskrypcji mojego
biuletynu Nowoczesny MLM. Oczywiscie doskonale rozumiem,
ze musisz ustalaé priorytety dla swoich maili. Ja rowniez tak
robie.

Nieustannie staram sie poprawiac jakos¢ mojego biuletynu tak,
aby moi czytelnicy byli zadowoleni. Dlatego moze poswiecisz mi
chwile swojego czasu, abym modgt sie czegos od Ciebie
nauczy¢? Wyslij mi prosze krotkg wiadomos$¢ pod ten adres
pawelgrzech@gmail.com | zdradz gtowny powdd, dlaczego
zrezygnowates/as z otrzymywania moich wiadomosci.
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Moze nawet z jakgs wskazowka, ktora pozwoli mi lepiej
wykonywac mojg prace.

Bardzo Ci dziekuje i zycze Ci wszystkiego najlepszego na Twojej
drodze do sukcesu.

Pawet Grzech

Przyktad #2
Witaj ,

Twoja rezygnacja zostata przyjeta. Dziekuje za dotychczasowg
subskrypcje.

Jesli tylko mozesz to napisz mi prosze w kilku stowach,
dlaczego rezygnujesz.

Jakie byty Twoje oczekiwania i jak oceniasz to, co Ci
przestatem...?

Minuta Twojego czasu bardzo pomoze mi stworzy¢ lepszy
biuletyn.

Z gory dziekuje.
Pozdrawiam

Pawet Grzech

Wiekszos¢ osdb, ktéra dostaje takie wiadomosci nie odpowiada.
Jednak okoto 10% wysyta mi powdd swojej rezygnacji, co mnie
bardzo cieszy.
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W odpowiedzi ludzie przewaznie piszg, ze dostajg zbyt duzg
ilos¢ maili i nie majq czasu aby to wszystko przeczytad; albo, ze
znalezli nowg prace itp.

Przyktady ofert do zapisania sie na
Newsletter

Istniejq dziesigtki rdéznych trikdw, aby =zacheci¢ Iludzi do
zapisania sie na Twodj Newsletter (kilka juz poznates).

Czesto widze, ze ludzie popetniajg na tym etapie bardzo duzy
btad.

Ponizej znajdziesz dwa przykiady, ktorych celem jest wiasnie
to, aby podnies¢ wartos¢ Twojej oferty. Napisz jg w taki
sposOb, aby czytelnik nie mdgt sie jej oprzec.

Przyktad #1

Nie wystarczy napisac:

Zapisz sie na moj Newsletter; Pobierz Bezptatny Raport
lub

Zasubskrybuj mojego bloga, czy Wypetnij ponizszy formularz,
aby uzyskac wiecej informaciji...

Zrob to w taki sposob:

Zapisz sie na mdj Newsletter, a dodatkowo wysle Ci za darmo 2
super szkolenia video o tgcznej wartosci 49,80 zi.

Gdzie zostawisz swdj adres email? Oczywiscie, ze w drugim
przypadku.
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Przyktad #2
NIE TAK:

Zapisz sie na mdj Premiowany Newsletter - pierwsza
wyptata po 48 godzinach w Internecie - za jedyne 47zt a
od razu otrzymasz dostep do wszystkich dotychczasowych
materiatow.

TYLKO TAK:

Zapisz sie na mdj Premiowany Newsletter - pierwsza
wyptata po 48 godzinach w Internecie - za jedyne 47zt a
otrzymasz dodatkowo 5 poradnikéw o facznej wartosci 97z1...

Sg to eBooki osoby, ktora zastuzyta sobie na opinie jednego z
najlepszym marketerow w catym Internecie. Cztowieka, ktory
faktycznie robi to, co mowi i ktéry pomogt juz setkom o0sob
odnie$ sukces w eBiznesie.
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11

SEKRETY BUDOWANIA LISTY
KONTAKTOW

1. Oferuj odpowiednie informacje

Publikowanie wartosciowych informacji spowoduje, ze Twoi
subskrybenci bedg zachwyceni. Zapewne wiesz co to bedzie dla
Ciebie oznacza¢ - coraz wiekszg liczbe zadowolonych o0soéb,
ktére polecg innym Twdj Newsletter.

Niestety duzo oséb popetnia podstawowy btad. Piszga o
rzeczach, ktére tak naprawde nie interesujg ich czytelnikow.
Piszg bez namystu. Bez przygotowania i zbadania rynku - Ale
Ty nigdy tak nie réb.

Jako bloger zdecydowates sie na konkretnie zdefiniowang nisze
- to akurat jest dobra decyzja - ale w Newsletterze oferujesz
informacje, ktore nie do konca zgadzajq sie z tg tematykg - a
to juz jest btad.

Jesli piszesz na blogu i w Newsletterze o kolekcjonowaniu
znaczkow pocztowych, to nie ma sensu publikowa¢ nagle
informacji np. o zdrowiu. Teksty na twoim blogu i w
Newsletterze powinny by¢ kompatybilne, tzn. wspoétgraé ze
soba.

Jesli nie wiesz co interesuje Twoich subskrybentéw, to
popros ich o pomoc.

Zadaj im pytania typu: czego chcieliby sie dowiedzie¢ od Ciebie
lub np. jaki temat jako nastepny najbardziej by ich interesowat.
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Albo zapisz sie na kilka podobnych tematycznie Newsletterow i
zobacz, jakie tematy i problemy sg tam omawiane.

2. Zaktadaj wiecej formularzy do zapisania sie
na autoresponder

Jest to proste, a tak mato oséb to robi. Jesli masz na blogu np.
1000 artykutow, to powinienes mie¢ 1000 formularzy do
zapisania sie na Twdj Newsletter.

Z pewnoscig na blogu masz sporo miejsca, aby zainstalowac
formularz do autorespondera. Mozesz go umiesci¢ na pasku
bocznym, na poczatku lub na koncu artykutdw - a jesli te
artykuty bedg wartosciowe, to na pewno duzo o0sob sie zapisze.

3. Tworz proces transakcji

Na wielu blogach budowanie listy subskrybentéw nie
funkcjonuje tak jak nalezy.

Dlaczego?

Duza cze$¢ blogerow mysli, ze ludzie zapisujq sie na listy
kontaktéw tylko po to, aby otrzymac¢ Newsletter. Jest to dla
mnie zrozumiate, jesli dany Newsletter posiada jakie$ naprawde
cenne dla czytelnika informacje. Ja oprocz wartosciowego
Newslettera wykorzystuje forme bonusdéw, jako dodatkowg
motywacje do pozyskania adresdw email. W taki sposéb rozwija
sie proces transakcji, ktéry jest Ci potrzebny, szczegodlnie jesli
jestes mato znany.

Jako bonusy moga Ci postuzy¢ cudze produkty Ilub Twoje
witasne.

Postaraj sie jednak pomysle¢ o wiasnych
produktach, poniewaz bedzie to Swietna i
dodatkowa reklama dla Twojego Newslettera.
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Wiasny produkt mozesz stworzy¢ nawet w 15 minut i rozdawac
go za darmo w Newsletterze. Jesli piszesz juz od jakiego$ czasu
bloga, to wystarczy wzigc kilka artykutow, troche je przerobic i
zapisa¢ w pliku PDF (albo zrobi¢ z tego video).

4. Wykorzystaj ,wirusowe” eBooki do
zdobywania nowych subskrybentow

Chcesz pozyska¢ tysiqgce nowych subskrybentéw na swoj
Newsletter, bez wydawania ztotowki na reklame? Wykorzystates
juz wszystkie powyzsze metody, a Twoja lista nadal stoi w
miejscu? W takim razie przyszedt juz najwyzszy czas na
Marketing Wirusowy!

Uruchom ,wirusa” za pomocg magnetycznych eBookdéw. Nie
jest to oczywiscie jakas nowa rewolucja, ale ta metoda nadal
Swietnie dziata i dodatkowo buduje Ci marke eksperta.

Istnieje kilka metod i trikdw, dzieki ktérym zaczniesz tworzy¢
wirusowe eBooki.

Mozesz je rozdawad jako bonusowe produkty lub sprzedawac z
prawami autorskimi - to oczywiscie zacheci ludzi, aby réwniez
taki produkt sprzeda¢ (i w ten sposdéb dalej promowad),
poniewaz beda mogli zachowac cate wynagrodzenie dla siebie.

Dlatego ten drugi wariant jest o wiele bardziej atrakcyjny.

WAZNE!

Gdy tylko potencjat pierwszego eBooka zostanie
wyczerpany, to napisz kolejnego, podzniej nastepnego i
jeszcze jednego! Wszystkie w taki sam sposdb, wszystkie z
prawami do odsprzedazy i wszystkie z linkiem, ktory
umozliwi zapisanie sie na Twdj Newsletter. Twoim celem nie
jest zarabianie na sprzedazy tych eBookdéw, tylko
budowanie listy kontaktow.
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Oczywiscie musisz znalez¢ osoby, ktore beda chetnie
sprzedawa¢ Twojego nowego eBooka, da¢ im tekst
sprzedazowy lub nawet strone, ktorg bedq mogli wykorzystac.
Jest to pewna droga, aby z czasem zaczg¢ zarabiac pienigdze i
budowac wieksze listy.

Dobrg koncepcja na zdobycie nowych subskrybentow sg
rowniez wywiady z ekspertami (np. video Iub audio).
Przeprowadz wywiady z ekspertami, gwiazdami z Twojej
branzy, liderami... przez telefon lub na skypie i nagraj wszystko
na mp3. Nagranie audio z technicznego punktu widzenia wcale
nie jest takie trudne, a ekspertdw znajdziesz bez problemu.

a4

video - w tym celu polecam Ci skorzysta¢ z pokoju do video
konferenciji.

Jak szybko znalez¢ eksperta? To proste... poszukaj w
Google. Znajdziesz tam duzo ekspertéw, z ktérych wiekszos¢ na
pewno wie bardzo duzo o swojej branzy i moze da¢ Ci sSwietny
materiat. Powiedz mu lub jej, ze chcesz przeprowadzi¢ wywiad,
poniewaz czytates jego lub jej publikacje i uwazasz, ze Twoi
subskrybenci bardzo duzo na tym skorzystaja.

Wiekszos¢ ekspertéw bez najmniejszego problemu zgodzi sie na
taki wywiad. Z pewnoscig ucieszg sie, ze ktos$ ich docenia i
podziwia i chce z nimi przeprowadzi¢ rozmowe np. o ich zyciu
czy biznesie. A gdy juz wszystko nagrasz i obrobisz, to odezwij
sie do innych osdb z branzy (ktore prowadza wiasny Newsletter
i bloga) i powiedz, ze wifasnie nagrates Swietny wywiad z
ekspertem oraz ze z checig udostepnisz ten materiat réwniez
ich czytelnikom.

Stworz jeszcze prostg strone z Twoim nagraniem i dodaj
formularz do rejestracji na autoresponder np. obok lub pod tym
materiatem. Zdziwisz sie ile o0sOb zapisze sie na Twdj
Newsletter (oczywiscie pod warunkiem, ze ten materiat bedzie
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wartosciowy - tylko nie zmuszaj ludzi, aby rejestrowali sie
przed wystuchaniem Twojego wywiadu).

5. Stworz Pop-up (spadajace okienko)

Spadajace okienka sg przez jednych lubiane, a przez innych nie
lubiane. Jednak nadal sq one bardzo efektywne w pozyskiwaniu
nowych subskrybentéw i mogg znacznie przyspieszy¢ budowe
oraz rozwoj Twojej listy.

Mozesz wykorzystaé np. Exit Pop-up - pojawia sie wtedy gdy
dany uzytkownik postanowi opusci¢ Twojg strone lub np. Pop-
up, ktéry pojawia sie wtedy, gdy kto$ wchodzi na Twojq strone.

Na moim blogu znajdziesz przykiad, jak stworzy¢ prosty

Pop-up.

6. Pisz artykuty z formularzem do zapisania
sie na autoresponder

Ja robie tak z kazdym artykutem, ktéry publikuje na swoim
blogu. Ale mozna to zrobi¢ w inny sposdb. Na przyktad: Napisz
kilka sekwencyjnych, darmowych szkolen (5-7 lekcji), ktore
wysytane beda w niewielkich odstepach czasu. Warunkiem
bedzie zapisanie sie na takie szkolenie, a tym samym zapisanie
sie na Twoja gtdwna liste.

W artykutach, ktéore pisze np. na temat budowania eBiznesu,
dodaje link do strony ze wskazdwkg, ze jest tam szkolenie o
budowaniu biznesu w Internecie oraz opis niezbednych narzedzi
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Dzieki tej metodzie mozesz duzo zyskac, poniewaz:

> Takie mate kursy online dajg Ci mozliwos¢ regularnego
(przewaznie 5-7 razy na przetomie 5-10 dni)
kontaktowania sie z Twoimi subskrybentami a poza tym
budowania swiadomosci Twojej marki.

> Mozesz za kazdym razem i na nowo (w krétkich odstepach
czasu) budowac sobie marke eksperta.

> A zapisanie sie na taki kurs daje Ci jednoczes$nie prawo do
tego, aby wysyta¢ do tych subskrybentéw dodatkowo Twaj
Newsletter.

WAZNE!

Jesli chcesz wykorzysta¢ te metode, to musisz uzywac
autorespondera, ktory daje Ci mozliwos¢ budowania kilku
list na jednym koncie np. GVO (wiecej w pierwszych
krokach BIM - integracja autorespondera GVO).

Zamiast sekwencyjnych szkolen mozesz takze stworzy¢ kilka
eBookdw na pokrewne tematy. Zatdézmy, ze napisates 3
poradniki i kazdy z tych poradnikdw promujesz na osobnej
stronie przechwytujacej.

Jesli teraz kto$ zapisze sie na ktdérejs z tych stron, to trafi tak
naprawde na jedng i tg sama liste.

Wystarczy, ze w pierwszej wiadomosci z kolejki, dodasz linki do
pobrania kazdego z tych poradnikdw - najwazniejszy poradnik
na pierwszym miejscu, a dwa pozostate jako bonusy. A od
nastepnej wiadomosci wysytasz juz swéj Newsletter.

WAZNE!

Pamietaj, ze wszystkie poradniki oraz Twoj
Newsletter muszg by¢ podobne tematycznie.
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Z tego co zauwazytem, to niewiele poczatkujgcych oséb
korzysta z powyzszych metod. Moze dlatego, ze niezbedny w
tym przypadku autoresponder wydaje sie by¢ zaawansowany
technicznie i trudny w obstudze... ale to nie prawda. Taki proces
kontrolowanych sekwencji jest dla narzedzia, ktdére zwie sie
eResponderPro jak butka z mastem.

7. Wykorzystaj strone sprzedazowaq do
zbierania nowych subskrybentow

Przetestuj to! Stwodrz strone sprzedazowq, za pomocg ktorej
bedziesz budowac¢ swojg liste kontaktdw. Pisz tak, jakbys
sprzedawat jakis produkt, z tymze na koncu, zamiast przycisku
,Zamow teraz”, bedzie formularz do autorespondera.

Jesli odpowiednio napiszesz swoéj tekst, to do samego konca
dany czytelnik nie dostrzeze, ze tutaj wcale nie chodzi o ptatny
produkt, tylko o co$, za co wcale nie musi ptacic.

Uwierz mi, Twoi czytelnicy bedg pod wrazeniem, a Twodj
Newsletter dzieki temu zyska duzo na wartosci. Gdy ludzie
odkryja, ze Twdj produkt jest gratis, to bedg w szoku, ze co$
tak cennego rozdajesz za darmo.

Jest to prosty i atrakcyjny marketing... wrecz ekscytujacy. A
marketing zawsze powinien ekscytowal... doktadnie tak jak
zycie.

8. Rozdawaj probki

Wiekszos$¢ ludzi niechetnie zostawia swoje dane w Internecie -
a W szczegdlnosci adres email. Chodzi mi tutaj gtdwnie o spam.
Ale jesli Ty dasz internautom prdébki materiatdw z Twojego
Newslettera (bez koniecznosci wypetniania formularza), to
dzieki temu poznajg oni wartos¢ Twoich publikacji — a jesli sg to
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informacje, ktére ich interesujg, to na pewno zapiszg sie na
Twojq liste.

Niektére osoby twierdzg, ze przez takie oficjalne rozdawanie
materiatdéw, ilos¢ subskrybentow bedzie maleé¢ poniewaz
wszystko jest dostepne bez koniecznosci podawania maila.

Jednak z wtasnego doswiadczenia wiem, ze to nieprawda. Jesli
tres¢ jest odpowiednia, to zwyciezy wygoda - wiekszos¢ woli
dostawa¢ nowe materiaty bezposrednio na skrzynke, bez
koniecznosci ciggtego szukania w sieci i marnowania swojego
czasu.

9. Udzielaj sie na forach internetowych
Metoda stara jak Swiat.

W taki sposob nie tylko pozyskasz za darmo i bez duzego
wysitku nowych subskrybentéw, ale dodatkowo bedziesz
pozycjonowac sie jako ekspert. Wartosciowe sugestie i porady
pomogg Ci w budowaniu swiadomosci Twojej marki.

Mozesz bardzo szybko i tatwo zacza¢:
> Wyszukaj w Google odpowiednie forum, ktére pasuje do

Twojej tematyki.

> Przejrzyj dokfadnie poprzednie wpisy, aby zobaczy¢, ktéry
z uczestnikdw sie wyrodznia, kto publikuje wartosciowe
informacje i jakie reguty tam obowigzuja.

> Przytacz sie do poszczegdlnych dyskusji i dodawaj
komentarze (pomagaj innym).

> Na koncu kazdego wpisu, a doktadnie w stopce, podaj
strone do swojego Newslettera.
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10. Reklama na innej liscie

Jest to prosta, a zarazem bardzo skuteczna metoda zdobywania
nowych subskrybentéw. Wymieniasz sie po prostu reklamg
Newslettera z innymi osobami z Twojej branzy. Osobiscie nie
miatem jeszcze okazji tej metody przetestowacé. Mysle jednak,
ze moze ona skutecznie dziatac. Tym bardziej, ze istniejg ku
temu dowody.

Taka wymiana reklamy za reklame dziata dobrze, gdy Twoja
lista jest mata i szybko sie rozwija. Jesli masz juz np. 10.000
lub wiecej subskrybentéow na liscie, to ciezko Ci bedzie znalez¢
rownowartosciowg wymiane reklam, ktéra bedzie sie réwniez
Tobie optacac.

Jak znalez¢ wydawce Newslettera, ktory 2z checia
wymieni sie z Toba wtasnymi subskrybentami?

To proste. Poszukaj w Google stron tematycznie podobnych do
Twojej z dodatkiem Newsletter np. ,,ogrod Newsletter”.

Skontaktuj sie z odpowiednim autorem i zaproponuj wymiane
reklamy. Uwazaj, aby nie spamowac tych oséb catg serig maili.
Na poczatku zapisz sie na ich listy, sprawdz o czym piszg na
swoich blogach, a nastepnie skontaktuj sie z kazdym z nich.
Jesli jest taka mozliwos¢, to mozesz nawet zadzwonic.

11. Polecaj artykuty

Porozmawiaj np. z czterema albo piecioma wydawcami
Newsletteréw, ktorzy beda skionni wystaé do swojej listy Twoj
artykut. To wszystko. Nic trudnego, prawda? Jesli te osoby sie
zgodzg, to przez noc mozesz pozyskal dziesigtki nowych
subskrybentow.
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Napisz artykut, w ktérym wymienisz najlepsze Newslettery w
Twojej branzy. Oczywiscie musisz tam poleci¢ autorow, ktorzy
opublikowali Twoj artykut.

Nie pisz byle czego i nie reklamuj bezinteresownie tych osob.
Badz obiektywny i publikuj tylko fakty. Pisz tak jak dziennikarz.
A jesli zrobisz to w odpowiedni sposdéb, to Ty i reszta osdb,
ktére opublikujg taki artykut, otrzyma wielu nowych
subskrybentow.

Badz aktywny i dziataj, szczegdlnie w marketingu
internetowym. Nie czekaj az ktos pierwszy postanowi sie z Tobg
skontaktowa¢, tylko sam przejmij inicjatywe. To wcale nie jest
takie trudne i na pewno sobie poradzisz.

Ta metoda dziata rownie dobrze przy ptatnych produktach. Nie
musisz tylko zachwala¢ darmowych Newsletteréw, poniewaz
rownie dobrze mozesz pisa¢ z innymi autorami o najlepszych
produktach w branzy. Jesli wszyscy opublikujg w swojej liscie
taki artykut, to w bardzo krétkim czasie kazdy z autorow moze
powiekszy¢ swoje zyski.

Uwagal!

Ta metoda wzajemnej promocji Newsletteréw, artykutow,
produktéw itp. moze by¢ skuteczna wiasciwie w kazdej niszy.

Dla przyktadu: branza Wellness. Mozesz tutaj stworzyc
wlasng organizacje, w ktorej kazdy partner bedzie sie
koncentrowa¢ tylko na jednym zagadnieniu (np. dieta,
witaminy, odzywianie, ¢wiczenia itp.) i kazdy bedzie sie
wzajemnie promowac.
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12. Strona z podziekowaniem za subskrypcje

Kolejna bardzo prosta do zrealizowania taktyka (stosowana w
USA). Porozmawiaj z grupg wiascicieli Newsletteréw i wyjasnij
im, ze bardzo chetnie wysSlesz swoich nowych subskrybentéw
do strony z podziekowaniem, na ktérej bedg mie¢ mozliwosc
zapisania sie rowniez na inne listy (z pewnoscig Twoi partnerzy
odwdzieczg Ci sie tym samym).

Metoda ta jest stosowana szczegdlnie tam, gdzie istnieje bardzo
duza konkurencja. W pojedynke niestety za wiele nie zdziatasz
- ale z silng organizacjgq partneréw, mozesz w krotkim czasie
zdominowac swojg nisze.

Wystarczy, ze kto$ =zapisze sie na jakisS Newsletter i po
potwierdzeniu swojego adresu email zostanie przeniesiony na
strone z podziekowaniem, na ktérej promowane sg Newslettery
(o podobnej tematyce) innych autordéw.

13. Pisz eBooki - rozdawaj lub sprzedawaj

Tak pokrotce - chodzi tu o produkty informacyjne (szczegoty
dot. tworzenia i sprzedawania produktéw informacyjnych
znajdziesz w moim szkoleniu: InfoProdukt).

Nawet jesli witasny eBook nie jest wskazywany jako pierwszy
krok do internetowego biznesu (produkty =z programéw
partnerskich sprawiajq, ze poczatki sg o wiele fatwiejsze), to nie
powinienes lekcewazy¢ faktu, ze dzieki swoim produktom
bedziesz mie¢ o wiele wiecej mozliwosci (100% wynagrodzenia
laduje w Twojej kieszeni).

Napisanie eBooka moze Ci zajg¢ nie wiecej niz tydzien - jesli
oczywiscie robisz to dobrze. Mozesz np. zacza¢ od artykutdéw na
blogu a pdzniej rozbudowac je do postaci eBooka.
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Mozesz rowniez zakupi¢ eBooka z prawami autorskimi, ktorego
pozniej napiszesz pod siebie i opublikujesz jako wtasne dzieto
(jest to powszechna praktyka w Internecie, ktéra z pewnoscig
pozwoli Ci zaoszczedzi¢ sporo czasu).

Wirusowy eBook - co to jest i po co je tworzy¢? Jest to
eBook, ktorego zadaniem jest szybkie rozpowszechnienie sie
(tzw. pocztg pantoflowg) po catej sieci. Nie chodzi tutaj gtdwnie
o to, aby na tym zarobi¢. Twoim celem jest to, aby jak
najwiecej ludzi go rozdato.

A dlaczego?

Poniewaz w tym eBooku znajduje sie formularz do rejestracji na
Twodj Newsletter oraz oczywiscie linki partnerskie, ktoére
prowadzg do innych podobnych produktéw. Za kazdym razem
gdy ktos rozda lub sprzeda Twojego eBooka (zalezy jaki wariant
wybierzesz), to nowi ludzie trafig prosto na Twoje linki. A ile Cie
to bedzie kosztowac? Nic...

Jesli tysigce oséb zacznie rozdawac Twojego eBooka po catym
Internecie, to mozesz zosta¢ jednym z najbardziej znanych
ekspertéw, a tym samym mozesz zdominowac rynek - zajmiesz
pozycje, na ktdrej zarabia sie juz naprawde fajne pienigdze. A
jak stworzyc¢ takiego wirusa (eBooka)? Oto kilka przykfadow:

> Znajdz odpowiednig koncepcje na swdéj poradnik, aby za
jego pomocg promowac jaki$ okreslony produkt. To wcale
nie jest takie trudne... Jesli promujesz jako partner np.
kamere video, to napisz darmowy raport pt.
,10 prostych krokdw, jak kreci¢ profesjonalne filmy video”.

Twoi czytelnicy Ci za to podziekujg, poniewaz w jednym
miejscu znajdg wszystkie potrzebne im informacje.
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Po za tym w takim raporcie bedziesz mogt zareklamowac
swojg ulubiong kamere (program partnerski). Dzieki temu
zdobedziesz nowych subskrybentow a dodatkowo zarobisz
na sprzedazy kamery.

Wskazowka!

Sprawdz co sie najlepiej sprzedaje i jak sie to
sprzedaje w podobnych niszach, a nastepnie sprdbuj
wdrozy¢ te techniki u siebie. Nie musisz na nowo
wymyslac¢ kota, bo nie o to tutaj chodzi.

Znajdz odpowiednie narzedzia, ktére sg Ci niezbedne, aby
odniesc¢ sukces.

Wybierz domene, ktérg zarejestrujesz juz praktycznie za
grosze (12-30zt). Najlepiej aby byta krétka i opisujaca
zawartos¢ Twojego eBooka (ewentualnie mozesz
wykorzysta¢ subdomene).

Polecam:

GVO HostThenProfit (wiecej w pierwszych krokach BIM -
integracja autorespondera GVO), ktéry kosztuje 1zt
dziennie i jest wyposazony we wszystkie potrzebne Ci
narzedzia, aby skutecznie budowac biznes w Internecie.
Posiada: wielokrotny autoresponder, hosting, video
hosting, strony przechwytujace, pokdj do
wideokonferenciji, blogi... .

Planuj rozdziaty swojego eBooka jak artykuty. Napisanie
eBooka od razu w catosci jest trudne, a bez konkretnego
planu dla poszczegdlnych rozdziatow prawie niemozliwe.
Na napisanie mojego pierwszego eBooka potrzebowatem
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az 5 miesiecy. Dzisiaj zajmuje mi to srednio od jednego do
trzech tygodni.

Moja rada! Wymysl od 12 do 15 tematow na artykuty i
napisz o tym. Kazda strona powinna mie¢ pomiedzy

500 a 1500 stow i musi zawiera¢ wartosciowe
informacje - ale nie takie, ktore sa powszechnie
dostepne.

> Na rynku istnieje juz zdecydowanie za duzo poradnikow, w

ktérych informacje sg tylko odswiezane i ktéore w innym
miejscu znajdziesz za darmo. Dlatego zadbaj o to, aby
Twoje poradniki posiadaty wyjatkowg tres¢. W przeciwnym
razie Twoj eBook straci duzo na wartosci, a konsekwencjgq
tego bedzie fakt, Zze o wiele mniej osdb bedzie go
promowac i oczywiscie czyta¢ - ucierpi tez na tym Twoja
reputacja.

Dobrym pomystem na zdobycie wartosciowej tresci jest
wywiad z ekspertem. W taki sposdéb zdobedziesz duzo
niezaleznych i cennych informacji. Jesli chcesz napisac
poradnik np. na temat ogrodnictwa, to na pewno nie
bedzie Ci trudno znalez¢ w sasiedztwie jakiego$ eksperta,
z ktérym bedziesz modgt porozmawial osobiscie, przez
telefon albo na skypie. Zebrane informacje bedq podstawg
do Twojego eBooka.

Nie zapominaj nigdy o tym, jaki jest faktyczny cel Twojego
poradnika - zarabianie prowizji. Tylko rob to w dyskretny
sposob (nienatarczywy).

Dodanie np. ramki z hastem ,Zapisz sie na moj
Newsletter” sprawi, ze nie tylko zarobisz prowizje ze
sprzedazy, ale takze zdobedziesz nowych subskrybentéw,
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z ktérymi bedziesz mdgt budowac relacje - i to bez duzego
wysitku. Na samym poczatku ksigzki, napisz wyraznie, ze
czytelnik moze jg bez najmniejszych probleméw dalej
odsprzedawacd.

Musi on wiedzie¢, ze wraz z ksigzkg otrzymat prawa
autorskie, ktére upowazniajg go do dalszej sprzedazy lub
po prostu rozdawania jej jako np. bonus - tak czesto jak
tylko ma na to ochote (a im czesciej tym lepiej dla Ciebie).

Napisz tekst sprzedazowy i umieS¢ go na swojej stronie.
Taki tekst musi dobrze sprzeda¢ Twdj poradnik, poniewaz
w pierwszej kolejnosci zadecyduje to o Twoim sukcesie
badz porazce. Tekst sprzedazowy jest zazwyczaj
najwiekszg przeszkoda na drodze do pierwszych prowizji.

W Internecie (tak jak w realnym Swiecie biznesu) sprzedaz
jest bardzo szczegdlng umiejetnoscig, ktérg opanowato
tylko niewiele oséb. Dlatego teksty sprzedazowe nalezg do
najlepiej optacanych  wspédtpracownikbw -  Twoim
wirtualnym sprzedawcg sgq witasnie teksty.

Jesli nie potrafisz pisa¢ dobrych tekstéw, to musisz
koniecznie nauczy¢ sie Copywritingu. Zapobiegniesz
sytuacji, gdy np. marny tekst sprzedazowy zniszczy Twoj
caty wysitek. Obojetnie o czym jest Twdj eBook, tutaj
znajdziesz rozwigzanie dla swojego projektu.

Dodaj do wielokrotnego autorespondera 5-cio czesciowy i
darmowy kurs. Taki internetowy kurs mozesz bardzo tatwo
stworzy¢ - wystarczy, ze wezmiesz kilka pierwszych
rozdziatdw swojego eBooka (ktéry chcesz sprzedad),
podziel je na krotkie lekcje i wyslij je jako darmowaq
probke.
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Doftacz do tego czasowo ograniczong specjalng oferte i
zwrd¢ uwage swoich czytelnikédw na to, ze zegar tyka.
Spokojnie mozesz przekaza¢ swojemu potencjalnemu
klientowi, ze jesli teraz nie bedzie dziata¢, to straci okazje
swojego zycia.

Jesli mimo wszystko nikt nie kupi Twojego eBooka, to
przynajmniej bedziesz  wiedzieg, ze nie byto
zainteresowania albo, ze interesujg ich tylko darmowe
rzeczy.

> Reklama... Obojetnie na jaki temat ruszysz z wirusowym
marketingiem, rynek posiadasz juz na pewno - i jest to
rynek produktéw z prawami do odsprzedazy.

MysSle, Zze bez problemu znajdziesz w marketingowych
kregach sporg liczbe osdb, ktore z checig bedg promowad
Twojego eBooka, poniewaz zaleze¢ im bedzie na dalszej
odsprzedazy. Na jaki temat jest Twdj eBook, to ich tak
naprawde nie interesuje - najwazniejsza jest mozliwos¢
odsprzedazy. I wtasnie dlatego mozna tak duzo osiggnac
za pomocg niszowych eBookdéw, ktére zawierajg prawa
autorskie.

14. Program partnerski jako reklama dla
Twojego Newslettera

Wystartuj z wtasnym programem partnerskim jako reklamg
tylko i wytgcznie dla Twojego Newslettera. Robito tak juz wiele
0sOb i moze okazac sie to skuteczne, jesli wiesz, ile warty jest
Twoj subskrybent.

Jesli na jednym subskrybencie zarabiasz $rednio 50 groszy, to
mozesz ptaci¢ swoim partnerom po 30, 40 groszy albo nawet
100% ceny. Zarowno dla Ciebie jak i dla nich bedzie to sSwietny
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interes. Chociaz ryzyka oszukanych kliknie¢ nie nalezy
bagatelizowac.

Mniej ryzykowne przedsiewziecie: stworz wartosciowego
eBooka albo jakis inny wirtualny produkt z programem
partnerskim. Sprzedawaj go w granicach 17-30 zt i dawaj 100%
prowizji swoim partnerom.

Nic oczywiscie na tym nie zarobisz, ale zbudujesz duzg liste
kontaktéw... nie tylko subskrybentéw, ale rowniez klientéw (a
jak wiadomo lista klientéw jest na wage ztota).

15. Krotka reklama na koncu maila

To jest takie proste, a mimo wszystko duzo oséb zapomina, jak
robi¢ to skutecznie. Jesli wysytasz duzo maili, to jest to Swietna
metoda, aby pozyska¢ nowych subskrybentéw. Wystarczy
dodac¢ na koncu kazdego maila cztery linijki reklamy Twojego
Newslettera. Mozesz napisa¢ nawet krotkie ogtoszenie, ktore
wykorzystujesz w swoich reklamach. Zdziwisz sie jak duzo
nowych subskrybentdw mozesz pozyskac w taki sposob.

Ponizej znajdziesz prosty przyktad zastosowania tej metody:

PP5. W nastepnej czesci powiem Ci, jak
glada Biznes MLM w czasach Facebooka.
D®zobaczenia za kilka dnil

Moje Projekty:

» Buduj Biznes Online
« Fatwy Email Marketing

« Zostan Blogerem

» Akademia Nowoczesnego Marketingu
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16. Dodaj cos od siebie.

Co wyrdznia Twoj Newsletter od catej reszty na rynku? Jest to
jedna jedyna rzecz... Twoja OSOBOWOSC.

Wazne jest wiec, abys w swoim Newsletterze oferowat duzo
cennych informacji, ale wazne rowniez jest, abys$ dat cos
wiecej, co$ co odzwierciedla Twojg osobowosé, to kim jestes:
zabawnym, kontrowersyjnym, dowcipnym, itp.

Mozesz by¢ wszystkim, tylko w zadnym wypadku nie mozesz
by¢ nudziarzem!

Twoim ostatecznym celem jest to, aby by¢ atrakcyjnym dla
swojej publicznosci. Spraw wiec, aby ludzie Cie polubili, poznali
i Ci zaufali!

17. Rece precz od spamu!

Jesli bedziesz kupowac listy adresowe, to mozesz bardzo
szybko zdobyc¢ reputacje spamera, a to moze oznacza¢ koniec
dla Twojej Internetowej kariery.

Oto kilka wskazowek, aby tego unikngd:

> Zadbaj o polityke prywatnosci,
» Nigdy nie kupuj zadnych maili,
> Unikaj konkretnych stéw w tytule i tresci swoich maili, jak

np. ,za darmo”, ,spam?”, ,gratis” itp.

> Upewnij sie, ze programy partnerskie, do ktérych
dotgczytes, nie tamig prawa i nie stosujg spamu.

98



18. Specjalna strona tylko dla abonentow

Jesli chcesz bardzo szybko zwiekszy¢ ilos¢ subskrybentow, to
stwoérz strone/bloga, ktory bedzie udostepniony tylko i
wytgcznie dla nich. Kluczem do sukcesu jest tres¢, ktéra musi
by¢ na tyle dobra, aby$s mogt dzieki niej zdoby¢ cate rzesze
klientow. Dlatego Twoje informacje muszg by¢ zawsze na
najwyzszym poziomie.

Ta strategia ,Zawsze dawaj informacje na najwyzszym
poziomie”, moze w niektdrych niszach bardzo sie optaci¢ a
szczegolnie dla Twoich pdzniejszych kampanii marketingowych
(dzieki temu w dos¢ krotkim czasie zbudujesz sobie marke
eksperta).

19. Darmowe szkolenie dia nowych
subskrybentow

Twoj darmowy kurs jest jak wehikut, dzieki ktéremu mozesz
reklamowac wszystko, czym akurat sie zajmujesz.

Obojetnie, czy sg to produkty z programow partnerskich, Twoje
wiasne produkty, czy inny Newsletter.

Uwazaj, aby nie wysyta¢ maili sprzedazowych codziennie, ale
tylko i wytacznie wtedy, gdy masz naprawde co$ wartosSciowego
do zaoferowania. W taki sposdb Twoja lista bedzie szczesliwa i
nie zostanie zasypana catg serig $mieciowych maili, ktérych i
tak nikt nie czyta.

Na poczatku potrzebujesz dobrego tytutu dla swojego kursu -
nikt sie nie zapisze, jesli nie bedzie wzbudzac¢ zainteresowania.

Tytut, a wiasciwie nagtéwek danego kursu jest miejscem, w
ktérym wielu autoréw psuje sobie dobry strat (réwniez tutaj
obowigzuje zasada, o ktérej wczesniej Ci wspomniatem: nawet
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darmowy kurs musi by¢ dobrze sprzedany). Tytut musi byc¢ tak
ekscytujacy i przykuwajgcy uwage, jak to tylko mozliwe.

Oto kilka przyktadéw na kiepski tytut:

» Zarabiaj przez Internet
» Raport : Ulga w Migrenie
> Tworz w prosty sposob wtasne infoprodukty

» Graj w pitke jak zawodowiec

Moze za szybko uznaje powyzsze tytuty za stabe - ale brakuje
mi tutaj po prostu tego czegos (badz kreatywny).

Oto kilka przyktadéw, jak mozna je troche przerobic:

> Wiadomos$¢é z pierwszej reki: program partnerski, w
ktorym zarabiasz 24h na dobe
> Koniec z migreng — 5 prostych krokdw

> Czy wiesz jak napisa¢ wiasny Poradnik, zdoby¢ status
eksperta i stworzy¢ prawdziwe internetowe imperium?

> Strzelaj jak Lewy i bron jak Szczesny - Graj w pitke jak
prawdziwy zawodowiec!

Jak w prosty sposob stworzy¢ 5-cio dniowy kurs: Napisz po
prostu 5 artykutdw i zapakuj je po kolei do swojego
wielokrotnego autorespondera.

Uwaga!

Nie popetniaj btedu poczatkujacych osdb, ktore od razu
probuja napisac tysigce stdw... przez co szybko tracq
motywacje do pracy i nigdy nie konczg swojego dzieta.

Duzo prosciej bedzie Ci podzieli¢ wszystko na mniejsze czesci.
Dla przyktadu: jesli ja pisatbym kurs na temat tworzenia i
sprzedawania wiasnych przynet (mam na mysli fowienie ryb),
to moj projekt wygladatby mniej wiecej tak:
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1. Artykut: Dlaczego tworzenie witasnych przynet jest tak
optacalne?

2. Artykut: Jak w zaciszu wifasnego domu tworzyé
profesjonalne przynety?

3. Artykut: Jak zautomatyzowal proces tworzenia wifasnych

przynet?

. Artykut: Jak sprzedawac przynety Offline?

5. Artykut: Jak skutecznie sprzedawaé wifasne przynety
Online?

N

W kazdym z tych artykutéw dodatbym link do mojego gtéwnego
Newslettera. Ale pamietaj, ze Twoje materialy muszg byc
wartosciowe i nie majq stuzy¢ tylko do tego, aby przyciggad
nowych ludzi, ktérych bedziesz pdzniej tyranizowac catg masg
ofert sprzedazowych.

Nie dziataj na swojg szkode. Postepujgc w ten sposéb tylko
odsuniesz od siebie swoich subskrybentow.

Nie mozesz réowniez wysyta¢ catego stosu nieposortowanych
artykutdéw. Wszystko musi byé w odpowiedni sposdéb
poukfadane i musi posiada¢ konkretny cel. Twdj pierwszy mail
moze by¢ np. podziekowaniem za zapisanie sie na Twojq liste,
dodatkowo mozesz tu wklei¢ link do darmowego bonusu.

W taki sposdb od samego poczatku zadbasz o pozytywng
atmosfere.

20. Zaté6z wilasne forum

Jest to kolejna bardzo dobra metoda na powiekszenie Twojej
listy kontaktdéw. Stworzenie spotecznosci wokot wiasnej marki
zagwarantuje Ci, ze odwiedzajacy bedg zawsze wracac i wtasnie
dlatego ilos¢ twoich subskrybentéw bedzie systematycznie
rosngc.
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21. Napisz do poprzednich klientow i
subskrybentow

Niestety niewiele o0s6b korzysta z tej metody albo nie
dostrzegajq w niej potencjatu. Uwazam, ze warto sie jej
przyjrzec.

Jesli posiadasz  liste klientbw oraz  subskrybentow
(nieaktywnych), to napisz do nich, ze witasnie wydajesz nowy
Newsletter i ze w kazdej chwili mogq sie zapisac. Jest to dobry
moment, aby sie im przypomniec.

To sq osoby, ktore juz kiedys zainteresowaty sie Tobg lub tym,
co piszesz i Ci zaufaty, by¢ moze zaufajg Ci po raz drugi.

22. Reklama Pay-Per-Click (PPC)

Osoby, ktore dopiero zaczynajg swojg przygode z eBiznesem
bardzo czesto nie biorg tej metody nawet pod uwage - a chodzi
mi tu o tzw. ptatne kliki od Google AdWords. A jesli kto$ sie juz
na to zdecyduje, to zazwyczaj kieruje caty ruch na strone
sprzedazowq (lub kiepskg strone przechwytujqcq), aby od razu
cos sprzedal. Szanse, ze to zadziata sq praktycznie zerowe.

Jesli chcesz z czytelnika zrobic¢ klienta, to najlepiej kieruj
sie ta drogq: darmowy i wartosSciowy bonus za adres email.
Zaoferuj na swojej stronie przechwytujacej jakis atrakcyjny
bonus, co$ wartosciowego, co zacheci ludzi do zapisana sie na
Twojq liste. W taki sposdéb pozyskasz ptatnych subskrybentéw.

Optacalnos¢ kampanii PPC mozna tatwo sprawdzié. Ile
kosztuje Cie jeden adres email i ile zarabiasz na jednym adresie
email?

Jesli srednio potrzebujesz 10 odwiedzin na swojej stronie (10
klikdw: 1 klik = 10 groszy), aby 1 osoba zapisata sie na
Newsletter, to jeden adres email kosztuje Cie 1zt.
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I jesli srednio jeden z 10 subskrybentow zostaje Twoim
klientem, to kosztowat Cie on 10 zt. A wiec, Twdj przecietny
przychod ze sprzedazy wynosi ponad 10 zt.

23. Pozwodl subskrybentom korzystaé z
Twoich artykuiow

Powiedz swoim subskrybentom, ze bez problemu mogq Twoje
materiaty przekazywac dalej np. do swoich znajomych. I pozwdl
im rowniez wykorzystac czeS¢ Twojego Newslettera w ich
wlasnym - oczywiscie z Twoimi danymi i linkiem do Twojej
strony, czyli do zrédta.

24. Pozytywne opinie o produktach

Prosta metoda, aby zdoby¢ kilku nowych subskrybentéw. Jesli
kupite$ produkt, ktéry naprawde Ci sie spodobat, to napisz
opinie o nim.

Wiekszo$¢ firm bardzo chetnie opublikuje
wartosciowe opinie na temat swoich produktow i
dodatkowo poda link do zrédta (czyli do Twojej
strony).

Twoim celem jest, aby pozyskac¢ w taki sposdb jak najwiekszy
ruch na stronie i jak najwiekszg ilos¢ zapisbw na Twdj
Newsletter. Do takiego typu promocji mozesz stworzy¢ osobng,
tatwg do zapamietania domene, ktérg podepniesz pod swojq
strone przechwytujgca.
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25. Kup wartosciowy produkt i rozdaj go jako
nagrode

Jest to fajny i innowacyjny sposdb, aby pozyskac kilku nowych
subskrybentow. Kupujesz po prostu wartosciowy produkt i
dajesz go w nagrodzie osobie, ktérg wylosujesz jako zwyciezce
swojego konkursu.

Z pewnoscig duzo osob zarejestruje sie na Twoj Newsletter, aby
wygrac ten produkt.

Pamietaj jednak, aby koniecznie zadba¢ o osoby, ktére nie
wygraty. W przeciwnym razie wiekszos¢ moze bardzo szybko
wypisac sie z Twojej listy. Dlatego dobrym pomystem dla tych
0s6éb moze byc¢ jakas fajna nagroda pocieszenia, ktdrg ogtosisz
dopiero w momencie, gdy zwyciezca konkursu zostanie juz
wytoniony (ta nagroda réwniez musi by¢ wartosciowa). Bedzie
to dla nich mite zaskoczenie, tym bardziej, ze nie wygraty, a i
tak co$ za darmo otrzymaty. Jestem przekonany, ze docenig
Twoj gest.

Jak wylosowac zwyciezce?
Dobre pytanie.

Jest na to kilka sposobow.
Mozesz to zrobi¢ np. tak jak w radiu - pierwsza dobra
odpowiedz zwycieza.

Mozesz rowniez polega¢ na zwyklym przypadku. Da sie to
bardzo tatwo zrobié: skopiuj liste uczestnikdw i zapisz jako
dokument tekstowy. Zamknij oczy i przesuwaj tak dtugo
myszka az Twoj asystent powie ,Stop!” Zwyciezca jest osoba,
na ktérej imieniu zatrzymat sie kursor Twojej myszki.
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Takie losowanie moze tez przebiegac publicznie. To nie musi
by¢ zawsze skomplikowane - stosuj proste i wiarygodne
metody, aby wylosowac swojego zwyciezce.

Jesli masz do rozdania kilka gtéwnych nagrdéd, to mozesz
oczywiscie wylosowac wiecej niz jednego zwyciezce.

Wiecej emocji, wiecej zwyciezcow... wiecej subskrybentow!

26. Pisz komentarze i rozdawaj darmowe
eBooki oraz poradniki na innych blogach

Na pewno wiele stron chetnie skorzysta z Twoich materiatow.
Dlatego jesli tworzysz darmowe raporty, to zaproponuj je
blogerom i stronom, ktére zyjgq z darmowej tresci.

Dodatkowo na innych blogach mozesz zostawia¢ swoje
komentarze. I jesli nie bedziesz pisa¢ spamu, to bedzie to
akceptowane i doceniane. Takie komentarze muszg zawsze
zawiera¢ link zwrotny do Twojej strony np. do strony
przechwytujgcej. Takie posuniecie moze sie okaza¢ bardzo
optacalne.

27. Nagraj film i wgraj na YouTube

Jest to moim zdaniem jedna z lepszych metod budowania listy
kontaktow.

Do kazdego artykutu, ktéry napisates zréb slajdy w Power
poincie i nagraj krotki filmik. Pod kazdym filmem dodaj link do
np. oryginalnego artykutu na blogu z formularzem do
autorespondera lub do strony przechwytujgcej.

Google lubi filmy video, dlatego tez w taki sposdéb mozesz
zyskac¢ duzo darmowego ruchu na swoich stronach i oczywiscie
szybko oraz za darmo budowac liste kontaktow.
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28. Pisz bloga i publikuj wartosciowe tresci

Jesli chcesz budowac liste, to koniecznie pisz bloga i publikuj
tam wartosciowe materiaty. Ludzie to docenig i zaczng polecac
Twoje artykuty swoim znajomym, klikajac np. w przycisk ,Lubie
to” z Facebooka.

Dodatkowo dziel sie swoimi artykutami na Facebooku i YouTube
- z kazdego artykutu jaki masz na blogu, mozesz nagrac film
video i wrzuci¢ go na YouTube. A jesli bedziesz trzymac sie
wskazdéwek z punktu nr.2, to na pewno zyskasz wielu nowych
subskrybentow.

29. Wykorzystaj na blogu WP Greet Box

Jest to specjalna wtyczka do WordPressa, dzieki ktorej mozesz
w prosty sposéb budowac liste kontaktéw. Obecnie najwiece]j
zapisow na liste mam wiasnie dzieki tej wtyczce.

Ponizej przyktad zastosowania Wp Greet Box.

Szukaj w Nowoczezy MLM...

Nowoczesny MLM

Tutaj poznasz prawdziwg szkote budowy Biznesu MLM w Internecie

HOME WSZYSTKO NA TEMAT GVO KIM ] EM

Jak stworzy¢
pigtek, Marzec 2nd, 2012 at 14:10

R+

) Czy wiesz jak budowaé Biznes MLM w Internecie?
g Zobacz koniecznie to szkolenie - Prosty Przepis na
- Biznes MLM Online >>
@

i Lubie to! B Bad# pierwszym znajomym, ktéry to lubi.

Postanowitemn stworzyc ten kurs, aby podzielic sie z Tobg
moim doswiadczeniem i wiedzg z zakresu budowania Biznesu
MLM w Internecie. Poznatem taktyki i techniki, ktore pomogly
juz duzej liczbie networkerdw (szczegdlnie za granica)
zbudowac duze biznesy online i generowac 5cio oraz 6o
cyfrowy pasywny dochdd.

Omowimy zaraz bardzo duzo zagadnien, wszystkie oparte na
faktach, mowigcych ze reguly ulegly zmianie.

ZA DARMO KONTAKT

Nazywam sie Pawet
Grzech i juz od kilku
lat zajmuje sie
marketingiem
internetowym oraz
zaciekle zglebiam

mlm w internecie.

Jestem zagorzatym fanem i pasjonatem

j tajniki budowy biznesu

marketingu sieciowego oraz wszystkiego

co ma tylko zwigzek #z blogowaniem i
email marketingiem. Tym co mnie
odrdznia od innych osdb mysle, ze jest
pracowitosc i dgazenie do celu. A teraz...

Zapraszam serdecznie na moje
najnowsze szkolenie: "Przepis na
Biznes MLM Online™

Email :
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Mozesz jq zainstalowal¢ bezposrednio z panelu swojego
Wordpressa lub pobrac z tej strony.

Witasnie poznates 29 przyktadowych metod budowania listy
kontaktow. Oczywiscie nie musisz stosowac kazdej z tych
metod jednoczesnie.

Na poczatku skoncentruj sie na 2 lub 3 metodach np. zatdz
wiasnego bloga i dziel sie wartosciowg trescia (na kazdej
podstronie i pod kazdym artykutem umies¢ formularz do
rejestracji na autoresponder i dodatkowo mozesz rowniez
wykorzystac wtyczke WP Greet Box) lub np. udzielaj sie na
forach internetowych (pisz wartosciowe i merytoryczne posty).

Jak opanujesz pierwsze dwie metody, to mozesz stopniowo
dodawacl kolejne do swojego arsenatu np. kazdy artykut jaki
masz na blogu przeréb na film video i wgraj na YouTube itd.,
itd.

Jesli przestudiowates$ dokfadnie ten przewodnik, to mysle, ze
zgodzisz sie ze mna, ze...

... Atrakcyjny Marketing to kreatywny Marketing!

Jednak nie zatrzymamy sie w tym miejscu.. to dopiero
poczatek Twojej przygody z Email Marketingiem.

Wypatruj mojej wiadomosci, poniewaz raz w tygodniu bede
wysyta¢ Ci konkretne porady, dzieki ktérym Twoja lista
kontaktow zamieni sie w prawdziwe zioto Internetu.
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Zycze Ci samych Sukceséw!

Mam nadzieje, ze podobat Ci sie mdj poradnik i ze pomoze Ci
on wykorzysta¢ potege Email Marketingu w Twoim biznesie.

Od tej pory wszystko lezy juz w Twoich rekach, aby wykonac
odpowiednig prace i spetni¢ marzenie o internetowym biznesie
(tak, trzeba rzeczywiscie pracowac).

Pamietaj tylko aby nigdy sie nie poddawac i nie rezygnowac z
marzen. Pracuj ciezko kazdego dnia i siegnij po upragniony
sukces z All-In-One Business System.

Pozdrawiam serdecznie,
Pawet Grzech
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